


























































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































 
 

ной на государственном уровне. Иначе выделяемые армии деньги так и 
будут расходоваться неэффективно [3]. 

К сожалению, бюджет остается нейтральным по отношению к реаль-
ному хозяйству. Поскольку основные средства идут на выплату долга и 
финансирование «силовых структур», на поддержку социально-
хозяйственной инфраструктуры и промышленные инвестиции средств 
практически не остается. Конечно, государственные инвестиции в послед-
ние годы не были чересчур эффективными. Однако как раз сейчас у госу-
дарства есть средства для поддержки инфраструктурных проектов, кото-
рые частный бизнес пока не готов финансировать. Эти возможности не ис-
пользуются. Необходимо специальной строкой выделить средства на обра-
зовательную, военную и судебную реформу [1]. Распределение доходов и 
расходов между центром и регионами остается «больной» проблемой 
бюджетной системы. Пока доходные полномочия и расходные обязанно-
сти четко не зафиксированы и не поставлены друг другу в соответствие. 
Очевидно, что в ближайшие годы распределение доходов и расходов меж-
ду бюджетами будет выверяться заново.  

Таким образом, можно утверждать: проблема неплатежей, невыплат 
заработной платы, пенсий, денежного довольствия (а отсюда социально-
политическая напряженность в стране) – прямое следствие отсутствия эф-
фективной системы кассового исполнения бюджета. Система движения 
бюджетных средств через счета многих коммерческих банков и бескон-
трольного распоряжения ими администрациями многих государственных 
предприятий и учреждений настолько неэффективна с точки зрения госу-
дарственных интересов, что положение дел пытались исправить 
достаточно давно. 
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В соответствие с законодательством, действующим в России, основ-
ными полноправными участниками фондового рынка являются банки, ес-
тественно при наличии лицензии они могут заниматься всеми видами опе-
раций на рынке ценных бумаг. Банки являются посредниками на рынке 
ценных бумаг, связывающими интересы и денежные средства эмитентов и 
инвесторов, также они сами активно используют финансовые инструменты 
для формирования собственной ресурсной базы, инновационная привлека-
тельность вовлечения и размещения денежных средств в высоколиквидные 
и доходные ценные бумаги [1]. 

На сегодняшний день многим требуются знания в области банков-
ских ценных бумаг, они сформировались не только у профессиональных 
участников финансового рынка, но и тех, кто проявляет к нему интерес в 
качестве потенциального инвестора или эмитента, например на инвести-
ции в долевое строительство в РФ [2]. 

Исторически банки были первыми учреждениями, которые специа-
лизировались на операциях на финансовом рынке, но на данный момент с 
учетом информационно-аналитического обеспечения принятия управлен-
ческих решений современные банки являются не единственными субъек-
тами предпринимательства в финансовом бизнесе, в том числе на рынке 
ценных бумаг [8]. Причиной тому служат все возрастающие инвестицион-
ные потребности рынка, а также формирование различных институтов и 
инвестиционной политики фирмы, выполняющих профессиональные виды 
деятельности [3]. 

Существуют отличия банков от других участников рынка ценных 
бумаг, и, это связано с выполнением ими основных банковских операций, 
таких как: 

- привлечение временно свободных денежных средств юридических 
лиц и сбережений физических лиц и обеспечение их прироста; 

- масштабное кредитование хозяйственных субъектов из нефинансо-
вого сектора экономики; 

- перераспределение денежных средств по счетам юридических и 
физических лиц, т.е. осуществление расчетно-кассового обслуживания. 

Банки имеют более выгодное положение перед другими участниками 
фондового рынка, на, что есть объективные причины, такие как: 

- доверие по отношению к банку, если банк пользуется доверием у 
своих клиентов, это доверие, как правило, клиенты переносят на ценные 
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бумаги, размещаемые банком;  
- аккумулирование в банках значительной информации о развитии 

отдельных сегментов рынка ценных бумаг, об изменении курсовой 
стоимости, о наиболее ликвидных ценных бумагах, о финансовом состоя-
нии и возможных перспективах развития потенциальных эмитентов и 
инвесторов; 

- наличие квалифицированного персонала позволяет банкам опера-
тивно и адекватно; 

- возможности банка, связанные с использованием сети своих отде-
лений и филиалов; 

- развитая инфраструктура, которая позволяет учитывать различные 
интересы клиентов, связанные с ценными бумагами. 

Наличие в России рынка ценных бумаг, где по экономическому со-
держанию рынка различные виды бумаг в том числе ипотечные бумаги [7], 
дают возможность банкам усиливать рыночный характер их деятельности, 
позволяет смягчить риски при выполнении банками основных банковских 
операций, в условиях глобальных рисков [9]. 

В последнее время социально-экономические процессы и экономи-
ческое развитие, с учетом проблем и перспектив, прогнозирования и моде-
лирования наблюдается рост эмиссионной активности банков, поэтому 
коммерческие банки часто выпускают векселя с целью формирования по-
ложительной кредитной истории, чтобы повысить свою капитализацию и 
привлечение долгосрочных ресурсов [6]. 

Успешная реализация вексельных программ требует от банков до-
полнительных источников ликвидности для обеспечения выполнения сво-
их обязательств, в случае неблагоприятной рыночной конъюнктуры. Для 
этого используют разнообразные формы поддержки ликвидности - гаран-
тии, кредитные линии, кредитные рейтинги, которые очень важны, так как 
даже в условиях стабильной экономической ситуации эмитентам бывает 
сложно поддерживать оптимальный уровень ликвидности, которая опреде-
ляется социально-экономическим развитием в ближайшей перспективе [5]. 

При исследовании количественных показателей выпуска банковских 
векселей можно сделать вывод о том, что банки остаются основными век-
селедателями на рынке, так как занимают более 70% вексельного рынка.  

Сумма средств, которую привлекли кредитные организации Россий-
ской Федерации, путем выпуска векселей, на начало 2016 года составляет 
порядка 696,2 млрд руб. А за 2015-й год объем выпущенных банковских 
векселей в России, которые находятся в обращении, сократились примерно 
на 24,7 %. Но при этом необходимо отметить, сто доля банковских вексе-
лей у которых срок погашения составляет свыше 1 года в структуре всех 
выпущенных финансово-кредитными организациями векселей составили 
50 %, против 56 % к началу предыдущего 2015 г. 
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Рисунок 1 – Структура привлеченных банками средств 

 
Доля выпущенных банками векселей в рублях и валюте в структуре 

привлеченных средств кредитных организаций в течение 2015 года про-
должали сократилось и на 1 января 2016 г., составила порядка 1,4 процен-
тов если сравнивать с 1,9 процентами на 1 января 2015 г.  

В структуре же всех пассивов финансово-кредитных организаций 
общая доля всех векселей, согласно данных, которые приводятся с банков-
скими акцептами, на 1 января 2016 г. сократилась до уровня 0,8 % по срав-
нению с 1,1 процента на 1.01.2015. 
Среди банков-векселедателей на 1 января 2016 г. лидируют Банк ПАО 
ВТБ, с общей суммой выданных векселей порядка 119,6 млрд руб., ПАО 
Сбербанк, у которого сумма составляет 9,5 млрд руб., ПАО «АК БАРС», 
банк с суммой 61,4 млрд руб., и Банк АО ГПБ, 51,4 млрд руб. 

 
 

 
Рисунок 2 – Срочная структура векселей, выданных банками 
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Оценивая объемы выпуска долговых обязательств банков можно 
сделать вывод о том, что больше всего привлечено средств за счет выпуска 
в векселей. 

 

 
Рисунок 3 – Динамика вексельных обязательств банков сроком 

от 1 года до 3 лет 
 
Достаточно высокая эмиссионная активность коммерческих банков 

является одним из факторов развития вексельного рынка, так как расширя-
ется предложение надежных и ликвидных векселей, наглядно отражено на 
рисунке 4.  

 

 
Рисунок  4 – Динамика вексельных обязательств банков сроком 

свыше 3 лет 
 
В то же время наблюдается стабильный рост эмиссионной активно-

сти коммерческих банков на рынке ценных бумаг, что свидетельствует об 
их потребности в долгосрочных ресурсах. 

Подводя итоги, следует отметить, что современное состояние дел на 
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российском фондовом рынке позволяет предположить, что в обозримом 
будущем банки будут занимать лидирующее место как среди эмитентов и 
институциональных инвесторов, так и среди профессиональных участни-
ков рынка ценных бумаг. 
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Ипотечное кредитование – долгосрочный кредит, предоставляемый 
юридическому или физическому лицу банками под залог недвижимости: 
земли производственных и жилых зданий, помещений, сооружений.  

Ипотечное кредитование осуществляется на срок от 5 до 30 лет и бо-
лее. Его основным преимуществом является то, что заемщик может ис-
пользовать заложенное имущество в течение всего срока кредитования, он 
также может его перезакладывать с разрешения залогодателя, продавать 
при уведомлении и согласии залогодателя. Размер кредита, представляемо-
го под залог недвижимости, колеблется от 40 до 80% суммы залога [3]. 

В зависимости от объекта кредитования, кредитной политики и ор-
ганизационной структуры каждый коммерческий банк определяет техно-
логию ипотечного кредитования. Во всех банках можно выделить наличие 
следующих пяти основных этапов технологии выдачи и погашения ипо-
течного кредита: 

1) предварительное рассмотрение заявки на кредит и собеседование 
с предполагаемым заемщиком; 

2) андеррайтинг; 
3) принятие решения о выдаче ипотечной ссуды; 
4) оформление кредитного договора и договора о залоге; 
5) контроль за исполнением кредитного договора. 
Более подробно рассмотрим процедуру андеррайтинга. Андеррай-

тинг – это процедура оценки банком вероятности погашения запрашивае-
мого кредита заемщиком. В общем случае она предполагает изучение пла-
тежеспособности и кредитоспособности потенциального заемщика, т. е. 
способности заемщика погасить кредит (оценка уровня его доходов) и го-
товности погасить кредит (анализ его кредитной истории) [1]. 

Первый этап процедуры андеррайтинга заемщика – это оценка его 
существующих и будущих доходов. Основанием для оценки прежде всего 
служит справка с места работы по форме 2-НДФЛ (эти данные представля-
ет в налоговую инспекцию работодатель). В рамках первого этапа андер-
райтинга осуществляется также проверка профессиональной деятельности 
заемщика. Стаж по последнему месту работы должен быть не менее трех-
шести месяцев (в каждой кредитной организации свои требования на этот 
счет). 

Второй этап процедуры андеррайтинга – это анализ кредитной исто-
рии заемщика. Сейчас у банков есть возможность запросить информацию 
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о заемщике в бюро кредитных историй, что позволяет оценить возможные 
риски и принять взвешенное решение. Для банка наличие положительной 
кредитной истории – веское доказательство добросовестности заемщика, 
его способности выполнять взятые на себя обязательства по возврату кре-
дитных средств. 

Важным этапом определения кредитоспособности заемщиков банка-
ми является учет их репутации и деловой активности. Оценка доверия к 
потенциальным заемщикам включает в себя ряд критериев, которые ока-
зывают влияние на кредитоспособность заемщика в большей или меньшей 
степени и соответственно имеют разную бальную оценку. Максимальная 
сумма баллов по результатам оценки может достигать – 1, а минимальная – 
0 [5, с. 100]. 

Возраст заемщика – важный фактор, влияющий на срок кредитова-
ния: к моменту выхода на пенсию долг должен быть полностью погашен. 
Положительно повлиять на решение банка о выдаче кредита могут также 
активы заемщика: недвижимость, дорогие автомобили, ценные бумаги и 
т.п. 

Банк проводит и обязательный андеррайтинг имущества. Это ком-
плексный анализ результатов независимой оценки имущества, направлен-
ный на отбор недвижимого имущества, выступающего как предмет ипоте-
ки, качество, потребительские свойства и рыночная стоимость которого 
отвечают требованиям, критериям и условиям, установленным кредито-
ром. Цель этого этапа процедуры – определить, является ли закладываемое 
имущество достаточным обеспечением для предоставления кредита (ана-
лиз результатов независимой оценки имущества). 

От результатов андеррайтинга зависит и процентная ставка по ипо-
течному кредиту. Рекламируя свою кредитную продуктовую линейку, бан-
ки указывают обычно самую низкую процентную ставку. 

Одна из важнейших этапов предоставления жилищного кредита яв-
ляется этап андеррайтинга кредита. Это ключевой этап, на котором выра-
батывается решение о возможности или нецелесообразности предоставле-
ния кредита заемщику. 

Получаемая информация о потенциальном заемщике включается в 
заявление-анкету на ипотечный жилищный кредит. В ходе подготовки ре-
шения выявляются возможные риски, которые принимает на себя креди-
тор, предоставляя кредит заемщику, а также оценивается вероятность воз-
врата кредита в соответствии с устанавливаемым графиком платежей. На 
этом этапе определяются основные параметры и условия предоставления 
кредита, которые после утверждения их на кредитном комитете банка в 
соответствии с принятым в банке регламентом станут основой для состав-
ления кредитного договора и договора об ипотеке. В процессе андеррай-
тинга эксперт (кредитный инспектор), ответственный за его проведение, 
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должен представить обоснованное заключение – отчет об андеррайтинге, в 
рамках которого дается краткая характеристика платежеспособности за-
емщика, оценивается достаточность обеспечения кредита, а также делается 
заключение о возможности предоставления кредита данному заемщику [4]. 

После проведения процедуры по оценке вероятности погашения кре-
дита эксперт по андеррайтингу подготавливает для кредитного комитета 
банка отчет о результатах андеррайтинга, в котором содержатся проекты 
решений, касающихся конкретного заемщика: 

‒ предоставить кредит данному клиенту с указанием суммы креди-
та, сроков и условий погашения; 

‒ отказать в кредите с указанием оснований для отказа; 
‒ провести дополнительный анализ информации о заемщике с воз-

можной модификацией первоначальных условий кредита. 
В случае положительного решения банк сообщает заемщику о по-

рядке и сроках заключения кредитной сделки, включая процедуру оформ-
ления кредита и договора ипотеки. Заемщику сообщаются окончательные 
параметры кредита, т.е. сумма кредита, сроки и условия его погашения. 
Юридическая служба банка контролирует правильность заключения всех 
договоров, а также порядка их оформления, предусмотренного законода-
тельством и инструкциями банка [2]. 

На процедуру андеррайтинга может уйти от одного дня до двух 
недель. 

Банк подвергается рискам недополучения денежных средств при 
ипотечном кредитовании и от качества проведенного андеррайтинга зави-
сит финансовое благополучие банка. 
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ВНЕБЮДЖЕТНЫЕ ФОНДЫ В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ 
 

А.Д. Шарипова, Е.В. Бенько 
Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 

 
В Российской Федерации одним из звеньев  перераспределения  на-

ционального дохода в пользу определенных социальных групп населения 
являются Внебюджетные фонды Российской Федерации. 

Переход к рыночной экономике сопровождался модернизацией всей 
финансовой системы Российской Федерации. В наибольшей степени это 
относится к ее центральному звену - бюджету. Из бюджета постепенно 
выделились внебюджетные фонды.  Создание внебюджетных фондов не-
обходимо государству для более эффективного использования своих фи-
нансовых ресурсов. С помощью  внебюджетных фондов осуществляется 
перераспределение национального дохода по инициативе и в интересах ор-
ганов государственной власти. 

Государство мобилизует в фонды часть доходов населения для фи-
нансирования своих мероприятий. Внебюджетные фонды решают две 
важные задачи: обеспечение дополнительными средствами приоритетных 
сфер экономики и расширение социальных услуг населения. Они помога-
ют решать стоящие перед экономикой задачи обеспечения подъема произ-
водства, преодоления временной стагнации и неустойчивости кризисных 
явлений. 

Внебюджетные фонды –это фонды денежных средств, образуемые 
вне федерального бюджета, бюджетов субъектов РФ и местных бюджетов, 
которые предназначены для реализации конституционных прав граждан на 
пенсионное обеспечение, социальное страхование, охрану здоровья, меди-
цинскую помощь, а также для удовлетворения других общественных по-
требностей, не финансируемых из бюджета. 

Значение внебюджетных социальных фондов состоит в том, чтобы 
поддерживать существование лиц, нуждающихся в помощи, то есть обес-
печить минимальный гарантированный уровень доходов инвалидам, пен-
сионерам, безработным, малоимущим и так далее. Все это осуществляется 
в нашей стране с помощью средств, поступающих во внебюджетные соци-
альные фонды. 

Выделение наряду с бюджетом специальных внебюджетных фондов 
обусловлено несколькими причинами: 

1) необходимостью выделения специальных денежных ресурсов с 
целью их более эффективного и строго целевого использования; 

2) необходимостью определения особых и одновременно устойчивых 
финансовых источников для удовлетворения специальных потребностей 
государства; 
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3) необходимостью изыскания дополнительных средств для удовле-
творения общественных потребностей, которые не могут быть в полном 
объеме профинансированы из бюджета, но которые являются основой 
расширения сферы деятельности правительства в области военных расхо-
дов, научных исследований, социальных выплат населению и т.п. 

Внебюджетные фонды, являясь составной частью финансовой сис-
темы РФ, обладают рядом особенностей: 

1) запланированы органами власти и управления и имеют строгую 
целевую направленность; 

2) денежные средства фондов используются для финансирования го-
сударственных расходов, не включенных в бюджет; 

3) формируются, в основном, за счет обязательных отчислений юри-
дических и физических лиц; 

4) на отношения, связанные с исчислением, уплатой и взысканием 
взносов в фонды, распространено большинство норм и положений Закона 
РФ «Об основах налоговой системы РФ; 

5) денежные ресурсы фонда находятся в государственной собствен-
ности, они не входят в состав бюджетов, а также других фондов и не под-
лежат изъятию на какие-либо цели, прямо не предусмотренные законом; 

6) расходование средств из фондов осуществляется по распоряже-
нию Правительства РФ или специально уполномоченного на то органа. 

Основными внебюджетными фондами являются фонды, направлен-
ные на социальную поддержку и социальную защиту населения. Это Пен-
сионный Фонд РФ, Фонд обязательного медицинского страхования РФ, 
Фонд социального страхования РФ.  Каждый из фондов выполняет опре-
деленные функции, имеет свою структуру и как общие с другими фонда-
ми, так и специальные источники формирования, регламентированные за-
конодательством РФ. 

Пенсионный фонд Российской Федерации сегодня – это крупней-
шая федеральная система оказания государственных услуг в области соци-
ального обеспечения в России. Пенсионный фонд Российской Федерации 
образован 22 декабря 1990 года Постановлением Верховного Совета 
РСФСР №442-1 «Об организации Пенсионного фонда РСФСР» для госу-
дарственного управления финансами пенсионного обеспечения России.  

В сферу деятельности Пенсионного фонда Российской Федерации 
входит: 

1) установление и выплата пенсий; 
2) назначение и реализация социальных выплат; 
3) назначение и реализация федеральной социальной доплаты к пен-

сии до уровня прожиточного минимума пенсионера в регионе; 
4) персонифицированный учет пенсионных прав участников системы 

обязательного пенсионного страхования; 
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5) формирование и инвестирование средств пенсионных накоплений; 
6) администрирование страховых взносов на обязательное пенсион-

ное страхование и обязательное медицинское страхование; 
7) выдача сертификатов на получение материнского (семейного) ка-

питала и выплата средств материнского капитала; 
8) реализация Программы государственного софинансирования 

пенсии 
Фонд социального страхования Российской Федерации (ФСС РФ) 

- один из государственных внебюджетных фондов, созданный для обеспе-
чения обязательного социального страхования граждан России. Создан 
1 января 1991 г. совместным постановлением Совета Министров РСФСР и 
Федерации независимых профсоюзов РСФСР № 600/9-3 от 25 декабря 
1990 года. 

Фонд социального страхования РФ и его исполнительные органы в 
соответствии с действующим законодательством осуществляют деятель-
ность по следующим направлениям:  

1. Обязательное социальное страхование на случай временной не-
трудоспособности и в связи с материнством.  

2. Обязательное социальное страхование от несчастных случаев на 
производстве и профессиональных заболеваний.  

3. Оплата услуг по медицинской помощи, оказанной женщинам в пе-
риод беременности, и медицинской помощи, оказанной женщинам и ново-
рожденным в период родов и в послеродовый период, а также диспансер-
ному (профилактическому) наблюдению ребенка в течение первого года 
жизни. 

4. Обеспечение путевками на санаторно-курортное лечение граждан, 
имеющих право на получение государственной социальной помощи в виде 
набора социальных услуг, а также оплата проезда указанной категории 
граждан на междугородном транспорте к месту санаторно-курортного ле-
чения и обратно (обеспечение осуществляется за счет средств федерально-
го бюджета. 

 5. Обеспечение инвалидов техническими средствами реабилитации 
на основании индивидуальных программ реабилитации, разрабатываемых 
федеральными государственными учреждениями медико-социальной экс-
пертизы (обеспечение осуществляется за счет средств федерального 
бюджета. 

Фонд обязательного медицинского страхования Российской 
Федерации (ФОМС РФ) – один из государственных внебюджетных фон-
дов, созданный для финансирования медицинского обслуживания граждан 
России.  

Система обязательного медицинского страхования создана с целью 
обеспечения конституционных прав граждан на получение бесплатной ме-
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дицинской помощи. Медицинское страхование является формой социаль-
ной защиты интересов населения в охране здоровья. ФОМС предназначен 
для аккумулирования финансовых средств и обеспечения стабильности го-
сударственной системы обязательного медицинского страхования. 

 
РЕАЛИЗАЦИЯ КРУПНЫХ ИНВЕСТИЦИОННЫХ  

ПРОЕКТОВ НА ТЕРРИТОРИИ УЛЬЯНОВСКОЙ ОБЛАСТИ 
 

Д.Е. Швецова  
Науч. рук. – к.э.н., доцент Е.В. Бабкина 

Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 
 
 Объем инвестиций в экономику Ульяновской области в 2015 году 
достиг 90 млрд рублей, что на 2% больше уровня 2014 года, сообщает пра-
вительство региона. 
 «По итогам социально-экономического развития за 12 месяцев рост к 
уровню прошлого года составил 2% – это на восемь миллиардов больше, 
чем в 2014 году. При этом, в целом по России отмечается спад инвестици-
онной активности до 91,6%», – говорится в сообщении. 
 «Объем инвестиций в экономику Ульяновской области в 2015 году 
составил 90 миллиардов рублей, а в 2018 году мы рассчитываем выйти на 
цифру в 110 миллиардов рублей», – цитирует пресс-служба слова губерна-
тора Ульяновской области Сергея Морозова[1]. 
 В 2015 году в регионе введены в строй предприятия по 11 крупным 
инвестиционным проектам и создано 4163 новых рабочих места.  
 Начали работать «Сенгилеевский цементный завод», станкострои-
тельный завод концерна «ДМГ Мори Сейки», завод по производству авто-
компонентов компании «Немак Рус», лакокрасочных изделий компании 
«Хемпель», подсолнечного масла «Якушкинское масло», логистические 
комплексы компании «ФМ Логистик» и «Даркат», гостиничный комплекс 
«Хилтон Гарден Инн». 
 Церемония открытия предприятия «Сенгилеевский цементный 
завод» состоялась 14 июля. Общий объем инвестиций в проект превысил 
18 миллиардов рублей. С вводом нового завода совокупная мощность Уль-
яновской области по цементному производству приблизится к четырем 
миллионам тонн. Таким образом, область становится одним из крупней-
ших регионов по производству строительных материалов в России.  
 Сенгилеевский цементный завод – новое предприятие «ЕВРОЦЕ-
МЕНТ груп» по производству цемента энергоэффективным «сухим» спо-
собом мощностью 1,3 млн в год. Стратегическое местоположение Сенги-
леевского завода позволяет обеспечивать бесперебойные поставки высоко-
качественного цемента на строительные объекты Чемпионата мира по 
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футболу 2018, а также реализацию федеральных программ по жилищному 
и дорожному строительству.  
 Логистический комплекс Сенгилеевского завода не имеет аналогов в 
России – отгрузка продукции предприятия осуществляется как автомо-
бильным, так и водным транспортом. Это позволит заводу обеспечить вы-
сококачественными строительными материалами не только Ульяновскую и 
соседние области, но и крупнейшие строительные рынки, а также регионы, 
где наблюдается дефицит цемента. Сравнительно низкая стоимость дос-
тавки водным транспортом поможет стабилизировать цены на базовый 
строительный материал.  
 Также в рамках мероприятия состоялось подписание меморандума о 
намерениях по строительству линии «сухого» способа производства це-
мента мощностью один миллион 200 тысяч тонн в год одной технологиче-
ской линией. Подписи под документом поставили Губернатор Сергей 
Морозов, генеральный директор АО «Корпорация развития Ульяновской 
области» Сергей Васин и Президент «ЕВРОЦЕМЕНТ груп» Михаил 
Скороход [2].  
 18 июня 2014 года был открыт немецко-японский концерн «ДМГ 
Мори Сейки». Напомним, в конце апреля ООО «Ульяновский станко-
строительный завод» запустил сборку первых станков с числовым про-
граммным управлением SIEMENS новейшего конструктивного ряда 
ECOLINE (универсальных токарных станков CTX 310 ecoline и вертикаль-
но-фрезерных обрабатывающих центров DMC 635 V ecoline) в арендуемом 
производственном корпусе на базе Ульяновского центра трансфера техно-
логий. 
 Объем инвестиций в проект составляет более 70 миллионов евро 
(40 млн евро – строительство, 30 млн евро – стоимость оборудования). 
В рамках его реализации будет открыто порядка 200 высокооплачиваемых 
вакансий. 
 По его словам, немецко-японский концерн «ДМГ Мори Сейки» ин-
вестирует в обучение специалистов значительные средства, поскольку при 
выпуске станков применяются новейшие научные и технические достиже-
ния. Производство предполагает строгое соблюдение технологий, наличие 
высококвалифицированного персонала и наукоемкого парка оборудования. 
В настоящее время первые 25 сотрудников завода учатся на базе польского 
дочернего предприятия «ФАМОТ». Кроме того, с целью интеграции обра-
зования и производства принято решение о создании обучающего центра 
на базе УлГТУ и УлГУ [3]. 
 Четыре года назад «Немак» обратилась в Российско-Германскую 
внешнеторговую палату с запросом на подбор площадки для локализации 
производства автокомпонентов с использованием алюминиевого литья, ко-
торые предусматривало бы выпуск до 1 млн деталей в год. Переговоры с 
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Ульяновском начались в мае 2012 года, на рассмотрении компании также 
были Татарстан, Нижегородская, Самарская и Калужская области. 25 ок-
тября 2013 года было подписано инвестиционное соглашение о реализации 
указанного инвестиционного проекта, а в мае 2014-го в присутствии посла 
Мексики Рубена Альберто Бельтрана Герреро на промзоне «Заволжье» за-
ложили первый камень в строительство завода. В апреле 2015 года был за-
пущен процесс начала подготовки к серийному производству. Характери-
стики проекта таковы: площадь земельного участка –18,6 Га, объем инве-
стиций в проект – более 4 млрд рублей, число создаваемых рабочих мест –
болеее 300. Мощность завода – более 500 тысяч литейных операций. Ры-
нок сбыта – Россия [4]. 
 26 февраля в Заволжском районе Ульяновска на территории про-
мышленной зоны «Заволжье» состоялась торжественная церемония, озна-
меновавшая начало строительство завода датской группы компаний «Хем-
пель» (Hempel Group) – мирового лидера по производству и продаже лако-
красочных покрытий. Это предприятие станет 26-м заводом компании 
«Хемпель» и первым, построенным в России. 
 Соглашение о строительстве завода между правительством Ульянов-
ской области и компанией «Хемпель» было заключено в апреле 2011 года. 
Объем инвестиций в проект составил 25 млн евро. Начало производства 
намечено на первый квартал 2015 года. Планируется, что завод будет про-
изводить 18–26 млн литров краски в год [5].  
 Французская компания FM Logistic открыла логистический комплекс 
класса «А» на территории индустриального парка «Заволжье». Складские 
помещения предназначены для резидента промышленной зоны – компании 
MARS. Первые договоренности Ульяновской области и FM Logistic были 
достигнуты еще в 2008 году на международном экономическом форуме в 
Сочи. И вот спустя семь лет состоялся торжественный запуск первой 
платформы логистического комплекса. Это пятый по счету складской объ-
ект FM Logistic в России, находящийся в собственности компании – до 
этого организация имела собственные платформы только в Московской 
области. 
 Как признается руководство FM Logistic, новый логистический ком-
плекс – долгожданный проект, от которого выигрывают все – как сами ин-
весторы, так и регион. В ходе реализации инвестпроекта планируется вло-
жить более двух миллиардов рублей, в результате чего область получит 
700 новых рабочих мест (сегодня создано уже сто при объеме инвестиций 
в 500 миллионов рублей). 
 Сейчас комплекс обслуживает только компанию MARS, однако в 
будущем французы рассчитывают на сотрудничество и с другими заказчи-
ками, имеющими производство в регионе, в частности, Bridgestone. По 
словам регионального директора FM Logistic Дениса Миронова, компания 
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рассматривает далекую перспективу работы в Ульяновской области. 
«Мы намерены всерьез обосноваться в Ульяновской области. Сегодня от-
крывается только первая очередь комплекса, а всего же их здесь будет 
семь. В регионе созданы прекрасные условия для бизнеса, к тому же здесь 
постоянно появляются новые производства, что также способствует разви-
тию логистики. Здесь однозначно перспективная территория. Мы рассчи-
тываем на сотрудничество с Ульяновской областью как минимум в тече-
ние десяти лет», – сообщил Денис Миронов. 
 Логистический комплекс FM Logistic по-настоящему огромный. 
Платформа будет состоять из семи корпусов общей площадью 77 тысяч 
квадратных метров. Здесь имеются как складские помещения двух типов: с 
особым температурным режимом (для хранения, например, шоколада) и 
без него (хранение кормов). На объекте действуют особые требования ка-
чества – малейший дефект продукции означает ее утилизацию. Рабочий 
процесс в логистическом комплексе практически полностью автоматизи-
рован – ручные тележки используются крайне редко, что позволяет сокра-
тить время сборки продукции в три раза. 
 FM Logistic планирует развивать в регионе все виды логистических и 
складских услуг: переработку мелких и крупных партий грузов, упаковку и 
пакетирование, хранение свежих продуктов, а также транспортную логи-
стику, в том числе, и доставку службой B2C (доставка «до двери»). 
География деятельности компании распространится не только не близле-
жащие регионы, но и страны СНГ – Белоруссию и Казахстан. 
 Присутствие в регионе такой авторитетной на мировом рынке 
логистики компании, как FM Logistic, может положительно повлиять на 
потенциальных инвесторов при выборе площадок для размещения 
производств [6]. 
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 ПРОБЛЕМЫ ФИНАНСИРОВАНИЯ В АПК 

 
Д.Е. Швецова, Е.В. Бенько  

Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 
 

По мнению ряда ведущих экспертов в области аграрного бизнеса, 
одной из проблем является недостаточное финансирование сельхозпроиз-
водителей. Уровень поддержки российских аграриев в несколько раз ниже 
среднеевропейских показателей. Не всегда доходят до сельскохозяйствен-
ных производителей даже средства, установленные в качестве лимитов 
правилами ВТО. Полученные же финансовые средства зачастую исполь-
зуются неэффективно. Поэтому одной из главных задач Государственной 
программы развития сельского хозяйства и регулирования рынков сель-
скохозяйственной продукции, сырья и производства является повышение 
его за счет мер по финансовому оздоровлению сельхозпроизводителей, 
расширению их доступа к кредитным ресурсам.  

Государственная программа на 2013–2020 годы предусматривает 
комплексное развитие всех отраслей и подотраслей, а также сфер деятель-
ности агропромышленного комплекса с учетом вступления России во Все-
мирную торговую организацию (ВТО). В таблице 1 отражены объемы фи-
нансирования основных подпрограмм ГП и систематизированы приорите-
ты, связанные с инвестиционной деятельностью. 
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Таблица 1 – Объемы финансирования и основные приоритеты 
подпрограмм Государственной программы развития сельского хозяйства 
и регулирования рынков сельскохозяйственной продукции, сырья 
и продовольствия на 2013–2020 [1] 
№  

Подпрограммы 

Объем 
финансиро-
вания, 
млн руб.  

Приоритеты, связанные с инвести-
ционной деятельностью  

1  

Развитие подотрасли 
растениеводства, перера-
ботки и реализации про-
дукции растениеводства  

466 557,6 

- комплексная модернизация мате-
риально-технической базы произ-
водства и переработки продукции 
растениеводства;  
- строительство, реконструкция и 
модернизация мощностей по под-
работке, хранению и перевалке 
продукции растениеводства, сырья 
и продовольствия;  
- развитие институтов агропродо-
вольственного рынка;  

2  
Развитие подотрасли жи-
вотноводства, переработ-
ки и реализации продук-
ции животноводства  

499 373,5 

- формирование племенной базы;  
- развитие молочного скотоводства; 
- развитие овцеводства;  
- развитие переработки продукции 
животноводства;  

3  

Развитие мясного ското-
водства  

65 389,5 

- развитие племенной базы мясного 
скотоводства;  
- увеличение поголовья животных 
специализированных мясных пород 
и помесных животных;  
- внедрение новых технологий со-
держания и кормления животных;  

4  
Поддержка малых форм 
хозяйствования  

83 667,0 
- создание фермерских хозяйств;  
- развитие семейных животновод-
ческих хозяйств;  

5  
Техническая и техноло-
гическая модернизация, 
инновационное развитие  

23 696,0 

- техническая и технологическая 
модернизация производства;  
- инновационные проекты;  
- развитие биотехнологий;  

6  Обеспечение реализации 
государственной про-
граммы  

202 454,8 
- инновационное развитие системы 
управления АПК;  
- социальное развитие села.  

  
Кроме отраженных подпрограмм разработаны федеральные целевые 

программы, направленные на социальное развитие сельских территорий и 
мелиорацию земель сельскохозяйственного назначения.  

 Таким образом, при разработке инвестиционной стратегии и инве-
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стиционных проектов предприятиями АПК необходимо учитывать регио-
нальные особенности и указанные приоритеты, что позволит максимально 
использовать меры государственной поддержки инвестиционной деятель-
ности в современных условиях[1].   

 Дефицит оборотных средств предприятий – причина спроса на кре-
диты для пополнения оборотных средств. Считается, что дефицит оборот-
ных средств – норма в работе предприятия, в том числе активно разви-
вающегося.  

 Однако кредиты, взятые сельхозпроизводителями в банках не только 
не спасают ситуацию, а наоборот часто усугубляют ее. По данным Росста-
та, задолженность отечественных аграриев перед банками выросла к концу 
первого полугодия 2014 года более чем на 5 % в сравнении с тем же пе-
риодом 2013 года, превысив 2 трлн руб. Минимум 60 % должников – 
предприятия малого и среднего бизнеса в АПК. Согласно большинству 
экспертных оценок, дальнейший рост этих долгов может остановить сель-
хозпроизводство как минимум на 15 % сельскохозяйственных площадей 
страны[2, с.86]. Первый заместитель председателя Комитета Совета Феде-
рации по аграрно-продовольственной политике и природопользованию 
Сергей Лисовский констатирует, что кредиты, выданные сельхозпроизво-
дителям, уже превышают годовой доход всех сельхозпроизводителей 
страны. Если не будет срочных мер по этой проблеме, АПК ожидает чере-
да банкротств. 

В настоящее время к факторам, оказывающим влияние на динамику 
сельскохозяйственного производства можно отнести: 

‒ природные факторы – 18 %; 
‒ задолженность товаропроизводителей – 25 %; 
‒ цены на товары АПК – 20 %; 
‒ цены и тарифы на материально-техническое снабжение – 20 %; 
‒ другие факторы – 17 %. 
В 2002 году был принят Федеральный закон No 83-ФЗ «О финансо-

вом оздоровлении сельскохозяйственных товаропроизводителей», уста-
навливающий правовые основы и условия реструктуризации долгов сель-
скохозяйственных товаропроизводителей в целях улучшения их финансо-
вого состояния до применения процедур банкротства и положивший нача-
ло реструктуризации долгов. 

Программа финансового оздоровления была направлена лишь на ре-
структуризацию долгов (их отсрочку и погашение штрафных санкций), но 
не создание условий для экономического роста, и поэтому результатом та-
ких процедур оздоровления для кризисных предприятий стало накопление 
новых долгов. Федеральным законом от 21 июля 2014 г. N 226-ФЗ были 
внесены изменения в ранее действующий ФЗ N 83 «О финансовом оздо-
ровлении сельскохозяйственных товаропроизводителей», разрешающие 
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сельхоз товаропроизводителям второй раз участвовать в программе фи-
нансового оздоровления. Появление документа обусловлено высоким 
уровнем «закредитованности» сельхозпроизводителей и невысоким уров-
нем платежеспособности большинства из них. Закон частично решает во-
просы реструктуризации «сельхоздолгов» и соответственно пролонгации 
участия в мерах по финансовому оздоровлению. По оценке зампреда Ко-
митета Госдумы по аграрным вопросам Надежды Школкиной, документ 
позволит более 1000 сельхозпредприятиям повторно участвовать в про-
грамме финансового оздоровления.  

Согласно поправкам, воспользоваться указанным правом можно в 
одном из следующих случаев. Во-первых, если в полном объеме выполне-
ны условия ранее заключенных соглашений о реструктуризации долгов. 
Во-вторых, при снижении объема производства из-за утраты более 25 % 
фактического урожая по сравнению с запланированным урожаем с/х куль-
тур на всей площади посевов и посадок многолетних насаждений, из-за по-
тери с/х животных в результате ЧС или из-за гибели (изъятия) более 15 % 
животных, в т. ч. птиц, в период принятия мер по ликвидации очагов особо 
опасных болезней животных, по сравнению со средним уровнем объема 
производства сельскохозяйственной продукции за предыдущие 3 года, ес-
ли полностью выполнены прежние соглашения. Иные случаи повторного 
участия в программе могут устанавливаться указами Президента РФ. 

При этом в зависимости от финансового состояния должнику пре-
доставляется отсрочка в погашении долга на срок от 5-ти до 7-ми лет 
включительно с возможностью последующей рассрочки на срок от 4-х до 
6-ти лет включительно.  

Меры по продолжению программы финансового оздоровления сель-
хозпредприятий косвенно связаны в том числе и с условиями членства 
России в ВТО. Директор департамента регулирования  агропродовольст-
венного рынка, рыболовства, пищевой и перерабатывающей промышлен-
ности Министерства сельского хозяйства Михаил Орлов, поясняет, что 
участие в ВТО накладывает определенные ограничения на механизмы и 
объемы господдержки АПК, происходит пересмотр структуры господ-
держки. Речь идет о перераспределении средств, прежде направляемых на 
прямую поддержку сельхозпроизводителей, в пользу так называемых мер 
«зеленой корзины» ВТО, не оказывающих или оказывающих минимальное 
воздействие на уровень производства и торговли сельхозпродукцией. 

Предпринятые государством меры, которые сначала заключались в 
массовом банкротстве сельхозпроизводителей и передаче их имущества 
новым собственникам, а затем в финансовом оздоровлении (списании 
штрафных санкций, отсрочке и рассрочке основного долга), не привели к 
выведению их из кризиса. Не более 20 % сельхозпроизводителей успешно 
осуществляют свою деятельность, имея доступ к субсидируемым креди-
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там, другим средствам господдержки. Поэтому необходима смена пара-
дигмы государственного регулирования финансового оздоровления с чис-
то технической процедуры по отсрочке погашения задолженности перед 
государством, к системе мер по выведению их из кризиса, предотвраще-
нию банкротства сельхозпроизводителей и созданию условий для их эко-
номического роста [2, с.86]. 

Одной из важнейших мер поддержки сельхозпроизводителей в стра-
нах Западной Европы являются дотации государства. С этой целью необ-
ходимо пересмотреть политику государства по отношению к АПК. Оста-
точный принцип финансирования, особенно в условиях осложнения поли-
тической ситуации на современном этапе, не позволит решить задачи 
обеспечения продовольственной безопасности страны. В настоящее время 
государство предусмотрело рост финансирования сельхозпроизводителей. 
В связи с этим необходимо усилить контроль со стороны местных органов 
за тем, чтобы финансирование получили непосредственно работники, 
занятые в АПК. 
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ПРИЧИНЫ СЛИЯНИЙ. СЛИЯНИЯ КАК ТЕНДЕНЦИЯ 

В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ 
 

Д. Е. Швецова, Е.В. Бенько 
Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 

 
 Вопрос слияний и поглощений особенно актуален в настоящее вре-
мя. В связи с мировым экономическим кризисом, перед компаниями всерь-
ез стоит вопрос о выживании в тяжелой экономической ситуации. Как из-
вестно у предприятия есть две принципиальные стратегии роста – собст-
венное развитие и приобретение внешней структуры. И вот когда внутрен-
нее развитие исчерпает себя, единственно правильным выбором пути по-
вышения результативности и будет реструктуризация через слияние [4].    
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 Российский рынок слияний и поглощений менее развит, чем в Запад-
ной Европе, Японии и Америке, что связано как с относительной молодо-
стью рыночной экономики в России, так и с общей экономической и 
политической нестабильностью в стране. Для проведения слия-
ний/поглощений требуется привлечение значительных денежных средств, 
что под силу лишь крупнейшим предприятиям, количество которых 
в России невелико. Однако основной причиной низких объемов слияний и 
поглощений в России является отсутствие опыта в данной области [1]. 
Редкие компании имеют среднесрочные планы развития, а инвестирование 
при слияниях/поглощениях требует более длительного срока окупаемости.  
 Информационное агентство AK&M подвело итоги российского рын-
ка слияний и поглощений за девять месяцев 2015 года. На рынке M&A 
сохраняется высокая активность, вызванная ростом курса доллара к рублю. 
Ей способствуют как удешевление активов в долларовом эквиваленте, так 
и стремление инвесторов быстрее закрывать сделки, чтобы защитить свои 
средства от обесценивания. 
 

 
  

Рисунок 1 – Динамика сделок на российском рынке M&A по сумме,  
$ млрд 

Первое место в рейтинге отраслей на российском рынке M&A 
по сумме сделок в январе-сентябре 2015 года заняли строительство 
и девелопмент, где произошло 54 сделки на $11,67 млрд (40,3% объема 
рынка). Сумма сделок в отрасли за девять месяцев текущего года выросла 
в 3,4 раза. Крупнейшей сделкой года и исторически крупнейшей для от-
расли стала покупка в апреле группы компаний «Стройгазконсалтинг» 
Газпромбанком и United Capital Partners оценочно за $7 млрд. Благодаря 
одной этой сделке было сформировано 60% общей суммы сделок 
в отрасли. Но даже за ее вычетом сумма сделок была в 1,4 раза больше, 
чем в прошлом году. 
 На втором месте в рейтинге отраслей за девять месяцев 2015 года 
находился топливно-энергетический комплекс с 18 сделками на $6,02 млрд 
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(20,8% объема рынка). В сентябре в ТЭК состоялось две крупнейших 
сделки с начала года. Прежде всего, менеджмент ЛУКОЙЛа консолидиро-
вал оперативный контроль над компанией. Расчетная стоимость этой 
сделки составляет почти $1,55 млрд. Также в сентябре была завершена 
сделка по обмену активами между «Газпромом» и немецкой BASF 
Wintershall оценочной стоимостью $1,5 млрд [3]. 
 Сделки с банками по-прежнему составляют львиную долю 
M&A-активности в финансовом секторе.  Крупнейшей сделкой девяти 
месяцев 2015 года в отрасли стал переход к Бинбанку части активов 
и обязательств Пробизнесбанка в рамках процедуры санации расчетн 
на $376 млн. 
 В целом по итогам девяти месяцев 2015 года только три отрасли 
смогли показать значительный прирост по сумме сделок: транспорт 
(в 5,4 раза), строительство и девелопмент (в 3,4 раза) и сельское хозяйство 
(+78%), где сделки стимулируются эмбарго на импорт продовольствия из 
ЕС. Удельный вес отраслей на российском рынке M&A в январе-сентябре 
2015 года показан на диаграмме 2. 

 

 
  
 
 

Рисунок 2 – Удельный вес отраслей на российском рынке M&A  
в январе-сентябре 2015 года 

 
Наибольшую долю сделки иностранных инвесторов с российскими 

активами занимают в телекоме (80% суммы сделок за январь-сентябрь 
2015 года). Также велико их участие в сельском хозяйстве (71% суммы 
сделок), добыче нефти и газа (18%), пищевой промышленности (16%), 
строительстве и девелопменте (12%). 

Продолжается и уход иностранных акционеров из российской фи-
нансовой системы. За последние несколько лет свои российские банки уже 
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продали Santander Consumer Finance, Barclays, Straumborg, WestLB, группа 
KBC, GE Money, Приватбанк, DNB, ICICI Bank. 

Всего в мире за девять месяцев 2015 года были объявлены сделки на 
$3,17 трлн  –  на 32% больше, чем за тот же период прошлого года, причем 
доля ни одного из сегментов не превышает 15%, отмечает FT [2]. Нефтега-
зовая отрасль занимает третье место в списке. 
 Поддержку рынку M&A оказывают низкие процентные ставки 
и завышенные цены на акции, что упрощает проведение многих сделок. 
 В целом 2015 год отличается обилием особо крупных слияний 
и поглощений, стоимость которых превышает $5 млрд. Всего за 9 месяцев 
зафиксировано 96 таких мегасделок, обеспечивших 47% суммарной 
стоимости M&A. 
 Грядущий год может запомниться несколькими громкими финансо-
выми сделками глобального масштаба. Некоторые большие компании 
готовы расширяться и покупать новые активы. 
 
 

Таблица 1 – Топ-10 сделок с участием российских компаний в январе-
сентябре 2015 года 

 
  

Эксперты банка Merrill Lynch прогнозируют, что 2016 год принесет  
немало слияний и поглощений.  

Вот какие семь активов будут самым «лакомым кусочком» на рынке 
в 2016 году (таблица 2). 
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Таблица 2 – Крупные потенциальные слияния и поглощения 2016 года 

Компания 
Потенци-
альные 
покупатели 

Причина Стоимость акций 

Twitter Поисковые 
системы 
типа 
Google, 
AOL, Ya-
hoo или 
Facebook. 

Количество пользователей 
Twitter увеличивается не так 
быстро, как ожидалось. Одна-
ко компанию может поглотить 
поисковик, стремящийся уве-
личить выдачу мгновенного 
социального контента в своих 
результатах. 

В начале 2016 го-
да акции Twitter 
впервые опусти-
лись ниже $20. 
Компания потеря-
ла две трети 
стоимости. 

Trip-
Advisor 

Google 
и Priceline. 

TripAdvisor является привле-
кательным для конкурента 
Priceline и Google из-за огром-
ной базы реальных отзывов.  

В январе 2014 го-
да они котирова-
лись на уровне 
$84, их цена в на-
чале 2016 года – 
$72.  

Groupon Google. Google рассматривала воз-
можность приобретения 
Groupon еще в 2012 году. Для 
многих других компаний 
Groupon все еще остается 
привлекательным активом.  

В января 2014 го-
да стоимость ак-
ций Groupon пре-
высила $11, те-
перь они котиру-
ются на уровне 
$2,6. 

Yelp 
 

Google, 
Yahoo, 
Priceline. 

Yelp способна принести 
большую пользу Google, 
Yahoo или даже Priceline. 
Главный козырь компании – 
огромная база пользователей и 
рекламодателей, с помощью 
которой гиганты могут увели-
чить свое влияние в мобиль-
ном сегменте и на локальных 
рынках. 

В марте 2014 года 
был зафиксирован 
пик стоимости 
ценных бумаг 
Yelp – $98. С того 
времени акции 
компании поде-
шевели почти на 
три четверти и 
сейчас оценива-
ются в $22,15. 

Shutterfly 
 

Неизвест-
ны. 

Shutterfly заявила, что рас-
смотрит предложения от по-
купателей в середине 2014 го-
да. Однако после изменения 
стратегии развития компания 
передумала терять самостоя-
тельность. 

В январе 2014 го-
да она достигла 
$54, в октябре 
2015 года опусти-
лась до $35. В на-
чале 2016 акции 
снова немного 
подросли и теперь 
стоят $39. 

390



 
 

Окончание таблицы 2 
1 2 3 4 

GrubHub 
 

Yelp 
и Amazon. 

GrubHub отлично впишется в 
бизнес поставщиков услуг ти-
па Yelp, которые заинтересо-
ваны в развитии проектов по 
доставке еды из ресторанов. 
Своя служба доставки еды 
Amazon функционирует в не-
которых регионах, но с помо-
щью GrubHub компания могла 
бы существенно увеличить 
масштабы деятельности в этой 
сфере. 

Весь 2014 год 
ценные бумаги 
компании демон-
стрировали поло-
жительную дина-
мику – с $34 до 
максимального 
уровня в $46. 
Сейчас они стоят 
$21. 

Pandora 
 

Sirius. Pandora может стать желан-
ным активом для другого му-
зыкального провайдера – 
Sirius, Pandora способна по-
мочь компании распростра-
нить бизнес на автомобили-
стов, которые до сих пор не 
пользуются музыкальными 
сервисами. 

В феврале 2014 
года Pandora вы-
шла на пик в $38. 
С того времени 
акции компании 
подешевели до 
$10. 

 

Таким образом, низкие котировки акций могут привлечь к перспек-
тивным компаниям более сильных игроков рынка, финансовая мощь кото-
рых позволяет проводить рискованные сделки. Так что в плане слияний и  
поглощений 2016 год обещает быть интересным. 
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ЭКОНОМИКО-МАТЕМАТИЧЕСКОЕ МОДЕЛИРОВАНИЕ 
 

Д.С. Швецова, И.В. Чернышев 
Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 
 

 Экономико-математическое моделирование представляет собой 
процесс выражения экономических явлений математическими моделями. 
Экономическая модель – это схематичное представление экономического 
явления или процесса с использованием научной абстракции, отражение 
их характерных черт. Математические модели – основное средство реше-
ния задач оптимизации любой деятельности. По своей сути эти модели - 
средство плановых расчетов. Ценность их для экономического анализа и 
оптимизации решений состоит в том, что они позволяют оценить напря-
женность плановых заданий, определить лимитирующую группу оборудо-
вания, видов ресурсов, получать оценки их дефицитности и т.п. Математи-
ческое моделирование экономических явлений и процессов дает возмож-
ность получить четкое представление об исследуемом объекте, охаракте-
ризовать и количественно описать его внутреннюю структуру и внешние 
связи.  

Экономико-математическая модель должна быть адекватной дейст-
вительности, отражать существенные стороны и связи изучаемого объекта. 
Отметим принципиальные черты, характерные для построения экономико-
математической модели любого вида. Процесс моделирования можно ус-
ловно подразделить на три этапа:  

1) анализ теоретических закономерностей, свойственных изучаемому 
явлению или процессу и эмпирических данных о его структуре и особен-
ностях; на основе такого анализа формируются модели;  

2) определение методов, с помощью которых можно решить задачу;  
3) анализ полученных результатов. 
Важнейшим моментом первого этапа моделирования является четкая 

формулировка конечной цели построения модели, а также определение 
критерия, по которому будут сравниваться различные варианты решения. 
Такими критериями в системе менеджмента могут быть:  

а) максимизация полезного эффекта товара при ограничении сово-
купности затрат;  

б) максимизация прибыли фирмы при условии, что качество товара 
не снизится;  

в) снижение себестоимости товара при условии, что его качество не 
снизится, затраты у потребителя не увеличатся;  

г) рост производительности труда, улучшение использования обору-
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дования или материалов.  
Таким образом, в качестве критерия оптимизации может быть целое 

или любой компонент прибыли, эффективности товара, объема рынка при 
условии, что другие компоненты при этом не ухудшатся. 

Вторым этапом моделирования экономических процессов является 
выбор наиболее рационального математического метода для решения за-
дачи. Например, для решения задач линейного программирования извест-
но много методов: симплексный, потенциалов и др. Лучшей моделью яв-
ляется не самая сложная и самая похожая на реальное явление, а та, кото-
рая позволяет получить самое рациональное решение и наиболее точные 
экономические оценки. Лишняя детализация затрудняет построение моде-
ли, а излишнее укрупнение модели приводит к потере существенной эко-
номической информации, к неадекватному отражению реальности. 

Третьим этапом моделирования является всесторонний анализ ре-
зультата, полученного при изучении экономического явления. Оконча-
тельным критерием достоверности и качества модели являются соответст-
вие полученных результатов и выводов реальным условиям, верабельность 
результатов, экономическая содержательность полученных оценок. Если 
результаты не соответствуют реальным условиям, то необходим анализ 
причин несоответствия, в качестве которых может быть недостоверность 
информации, несоответствие модели экономическим условиям и др. 

По результатам анализа причин несоответствия экономико-
математическая модель корректируется и решение задачи повторяется 
(итерации могут повторятся в зависимости от анализа результатов). 

 
СТРАХОВАНИЕ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ БИЗНЕСА  
ПОСРЕДСТВОМ ФИНАНСОВЫХ РЫНКОВ 

 
Н.В. Шигорин  

Саратовский социально-экономический институт (филиал) 
ФГБОУ ВО «Российский экономический университет 

им. Г.В. Плеханова», финансово-кредитный факультет, г. Саратов 
 

В настоящее время волатильность на финансовых рынках особенно 
высока, и ни один эксперт не может уверенно предположить сохранение 
тенденций на товарных или валютных рынках. В общем такая ситуация 
характеризуется повышением рыночной неопределенности. Неопределен-
ность опасна для бизнеса: ключевые решения могут оказаться провальны-
ми, а предприниматели, избегая риска, отказываются от совершения неко-
торых сделок, что замедляет развитие и усугубляет экономические про-
блемы государства в целом. Поэтому решение проблемы неопределенно-
сти особенно актуально.  

С одной стороны, наша страна экспортно-ориентирована, с другой 
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стороны, многие товары или комплектующие, необходимые для собствен-
ного производства, покупаются за границей. Очевидно, что многие участ-
ники рынка зависят от курса валют и пострадали от этого в 2014 г. Однако 
существует решение этой проблемы, которое отработано в финансово раз-
витых странах Европы и в США. В Америке 98% компаний хеджируют 
свои валютные риски, в то время как в России только 2% знают о возмож-
ности застраховать свою деятельность на финансовом рынке [1].  

Хеджирование является аналогом страхования на рынке. Данный ме-
тод снижает финансовые риски изменения котировок валюты по сравне-
нию с теми котировками, которые учитывались при заключении договора. 
Механизм хеджирования заключается в открытии сделок равной, но про-
тивоположной позиции на одном рынке для компенсации воздействия це-
новых рисков на другом.  

Таким образом, хеджирование позволяет зафиксировать цену и сде-
лать доходы или расходы более предсказуемыми. При этом риск, связан-
ный с хеджированием, берут на себя спекулянты на финансовом рынке, 
т. е. предприниматели, идущие на определенный, заранее рассчитанный 
риск. Для бизнеса цена хеджа подобна страховому платежу – неизменные, 
но небольшие затраты в виде разового платежа – покупки хеджа. Одним из 
наиболее популярных механизмов хеджирования является покупка соот-
ветствующего опционного контракта. Цена покупки опциона – премия.  

На практике владельцам или менеджменту нет нужды глубинно изу-
чать опционные стратегии, так как услуги предоставляют специализиро-
ванные компании, существующие и в России. Одним из аргументов в 
пользу использования подобного страхования является то, что в России и 
биржа, и брокеры, и прочие финансовые участники достаточно развиты и 
образованны, чтобы продвигать развитие срочного рынка [2]. 

Хеджирование применительно для любых международных сделок 
или договоров в иностранной валюте. Экспортеры могут зафиксировать 
цену контракта, если опасаются, что национальная валюта будет укреп-
ляться, приобретя опцион Put на продажу валюты по определенной цене 
(Strike). Также они могут хеджировать риск падения цены на свой товар, 
если планируют продавать его в будущем. Импортеры могут приобрести 
опцион Call на покупку валюты, в случае если планируют осуществить по-
купку в валюте.  

Одним из достоинств хеджирования является его универсальность и 
множество вариаций стратегий. Таким образом, можно застраховать свою 
деятельность от чего угодно и даже получить прибыль при неблагоприят-
ных для основной деятельности изменениях рынка.  

Другой положительный момент заключается в том, что, в отличие от 
страховой компании, рынок не может не выполнить свои обязательства. 

На финансовом рынке заключается самостоятельная сделка, ее ис-
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полнение контролирует биржа.  
В-третьих, убыток от хеджирования строго ограничен размером пре-

мии – небольшого платежа относительно размеров всей сделки, который 
известен заранее и не может быть изменен, в то время как прибыль не ог-
раничена (рисунок 1).  

 

 
Рисунок 1 – Прибыль и убытки покупателя опциона Call 

 

Не только юридические, но и физические лица могут застраховать 
свои договоры подобным образом. От колебания валютных курсов можно 
защитить свои расходы на отдых за границей, валютный кредит или депо-
зит и т.д.  

Следует заметить, что, сокращая риск от колебаний рынка, хеджиро-
вание не способствует получению более высокой доходности сделки по 
сравнению с плановой. Однако для бизнеса большим приоритетом облада-
ет устойчивое и предсказуемое развитие, а не возможные барыши. Нару-
шение основной деятельности компании обладает большими последствия-
ми для бизнеса, чем возможное получение незапланированной прибыли.  

Таким образом, можно сделать вывод о том, что хеджирование своей 
деятельности обладает огромным потенциалом и может быть применено 
практически в любой сфере. Несмотря на это, в России этот метод не рас-
пространен. Это происходит во многом из-за низкой финансовой грамот-
ности или пассивности руководства компаний. Сегодняшние жесткие ры-
ночные условия и неопределенность на мировых финансовых рынках спо-
собствуют более активному использованию в России финансовых инстру-
ментов не в спекулятивных целях. Ввод практики хеджирования сделок на 
финансовых рынках позволит существенно снизить рыночные риски 
и стабилизировать работу бизнеса. 
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УСЛОВИЯ ФОРМИРОВАНИЯ РЕГИОНАЛЬНОГО 
ИНВЕСТИЦИОННОГО КЛИМАТА 

 
Н.В. Ширяева, Ю.В. Скрипачева 

Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 
 

Привлечение инвестиций представляет собой один из наиболее эф-
фективных путей социально-экономического развития как всего государ-
ства, так и отдельных его регионов, так как с ними на территорию прихо-
дят не только капитал, но и технологии и управленческие ноу-хау, которые 
качественно изменяют экономику территории-реципиента. Однако инве-
стиции – ограниченный ресурс, и очевидно, что потребность в них не мо-
жет быть удовлетворена полностью. Это порождает конкуренцию между 
территориями за инвестиции как между отдельными государствами, так и 
регионами в составе одной страны.  

Решающее значение в условиях межтерриториальной конкуренции 
за инвестиции будет иметь создание благоприятного инвестиционного 
климата, который складывается из: 

‒ выгодного экономико-географического положения; 
‒ прогрессивной нормативно-правовой базы в сфере инвестиций; 
‒ развитой транспортная инфраструктура; 
‒ квалифицированных кадров; 
‒ высокого инновационного потенциала; 
‒ наличия системы преференций и льгот; 
‒ наличие площадок с подведенной инженерной и транспортной 

инфраструктурой; 
‒ другое. 
Практическое осуществление инвестиций требует предварительно 

сконцентрировать необходимые для инвестиций ресурсы.  Сами они ста-
новятся возможными только при определенном минимальном уровне этой 
концентрации, определяемом, естественно, масштабом и характером инве-
стиционной программы [6, с. 19].  

В условиях сложной экономико-политической обстановки, когда ин-
вестиционные риски увеличиваются многократно особое значение приоб-
ретает государственная поддержка инвесторов.  

В целях поддержки и развития инвестиционной деятельности на тер-
ритории Ульяновской области принят Закон Ульяновской области от 
15.03.2005 № 019-ЗО «О развитии инвестиционной деятельности на терри-
тории Ульяновской области» (в редакции от 26.10.2015 г.) [1]. 

Налоговые льготы инвесторам представляют собой основу для ус-
пешного развития промышленности в регионе. В Ульяновской области 
принята и работает наиболее прогрессивная из имеющихся в России нор-
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мативно-правовая база, обуславливающая получение компаниями, локали-
зирующими производства на территории Ульяновской области, мер госу-
дарственной поддержки, определенных Законом Ульяновской области от 
26.11.2003 № 060-ЗО «О налоге на имущество организаций на территории 
Ульяновской области» (в редакции от 02.09.2015 г.) [2], Законом Ульянов-
ской области от 04.06.2007 №71-ЗО «О снижении ставки налога на при-
быль организаций для отдельных категорий налогоплательщиков» (в ре-
дакции от 28.12.2015 г.) [3],  Законом Ульяновской области от 06.12.2007 
№ 130-ЗО «О транспортном налоге в Ульяновской области» (в редакции от 
29.09.2015 г.) [4], Постановлением Правительства Ульяновской области от 
01.12.2010 № 418-П «О некоторых мерах по реализации закона Ульянов-
ской области от 15.03.2005 № 019-ЗО «О развитии инвестиционной дея-
тельности на территории Ульяновской области» [5]. 

В Ульяновской области субсидии предоставляются на возмещение 
следующих видов затрат: 

1. Затрат на подведение, подключение и технологическое присое-
динение к сетям инженерно-технического обеспечения, в том числе: затрат 
на подведение сетей инженерно-технического обеспечения до границы 
раздела эксплуатационной ответственности; затрат на разработку проект-
но-сметной документации на строительство сетей инженерно-
технического обеспечения; затрат в виде платы за подключение и платы за 
технологическое присоединение к сетям инженерно-технического обеспе-
чения, установленными в соответствии с законодательством Российской 
Федерации; 

2. Затрат на приобретение в собственность земельного участка, 
предназначенного для реализации инвестиционного проекта из состава зе-
мель, находящихся в государственной собственности Ульяновской облас-
ти, муниципальной собственности, либо государственная собственность на 
которые не разграничена; 

3. Затрат по уплате процентов по кредитам и займам, привлеченным 
с целью финансирования затрат, подлежащих субсидированию в соответ-
ствии с законодательством Ульяновской области. 

Субсидии предоставляются ежегодно до полного или частичного 
возмещения затрат, при этом период предоставления субсидий не может 
превышать пяти лет. Общий размер предоставленных организации субси-
дий за период их предоставления определяется исходя из сумм затрат, 
подлежащих субсидированию, и не может превышать общей суммы на-
численных и фактически уплаченных в областной бюджет Ульяновской 
области налогов за период предоставления субсидий. 

Кроме того, из бюджета Ульяновской области предоставляются суб-
сидии на срок 10 лет в размере, соответствующие уплаченному в област-
ной бюджет налогу на прибыль организаций, для этого организации дол-
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жен быть присвоен статус особо значимого инвестиционного проекта Уль-
яновской области до 31.12.2014 г. [7, с.280] Организации, которым статус 
особо значимого инвестиционного проекта Ульяновской области был при-
своен до 01.07.2013 г. могут выбрать механизм субсидий на срок 8 лет в 
размере, соответствующем уплаченным в областной бюджет налогу на 
прибыль организаций и налогу на доходы физических лиц.    

Развитая система государственной поддержки инвесторов позволяет 
привлекать компании среднего и крупного бизнеса, тем самым обеспечи-
вая промышленный рост региона. Воспользоваться льготами может каждая 
компания, соответствующая критериям, обозначенным в законодательных 
документах на конкурсной основе.  
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СОВРЕМЕННАЯ РОЛЬ ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА 
В ФИНАНСОВОМ МЕНЕДЖМЕНТЕ 

 
Е. С. Шпетько, А.Ю. Кловацкий 

Ульяновский государственный университет, г. Ульяновск 
 

Работа всех хозяйственных субъектов на этапах цикла их становле-
ния состоит из огромного количества всевозможных процессов и подпро-
цессов. Независимо какой этап цикла, вид субъекта, объем и тип деятель-
ности определенные процессы могут быть на ведущих позициях, другие 
или будут или будут отсутствовать, или вообще осуществляться в малых 
объемах. Хотя, невзирая на большое количество процессов, выделяются 
определенные, которые входят в сферу деятельности любого коммерческо-
го предприятия [1]. Среди них: финансовая, производственная, деятель-
ность по управлению персоналом, сбытовая деятельность. Каждый из пе-
речисленных процессов – это элемент управления во всеобщей системе 
руководства предприятием. 

Из этого следует, финансовый менеджмент – система взаимоотно-
шений, имеющая определенные особенности и закономерности, другими 
словами – подсистема в системе руководства предприятием. Материализа-
ция его нужна для достижения определенных задач управления предпри-
ятием. Являясь регулируемой системой, финансовый менеджмент в боль-
шой степени подвержен налоговому регулированию, лицензии, ставки ре-
финансирования. Управляемая система обозначает, что финансовый ме-
неджмент есть объект управления, принимающий на себя поток всевоз-
можных управленческих решений. Поэтому системность является 
основным принципом при формировании системы финансового 
менеджмента [2]. 

Так же, финансовый менеджмент можно назвать системой взаимо-
связанных элементов. В рамках финансового менеджмента выделяются та-
кие ступени как: информационное обеспечение, организационные структу-
ры, кадры, технические средства, методы, которые влияют на решение 
стратегических вопросов финансового менеджмента, формируя финансо-
вую политику предприятия, которая, в свою очередь, устанавливает поря-
док решений управленческих вопросов и взаимоотношения с балансом, 
инвесторами и контрагентами.  

Главное, чтобы ступени системы финансового менеджмента работа-
ли в комплексе, с учетом всех этапов жизненного цикла развития предпри-
ятия. Только при выполнении всех условий появляется система, после ко-
торой возникает синергетический эффект – суммирующий эффект взаимо-
действия двух или более факторов, который приводит к повышению про-
изводительности труда и снижению издержек производства.  
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Основные принципы для построения подсистемы финансового ме-
неджмента: 

- адаптивность; 
- функциональность; 
- комплексность. 
Активность системы финансового менеджмента обуславливается 

воздействием на нее варьирующихся объемов финансовых ресурсов, дохо-
дов, расходов, спросов и предложений на капитал. Экономическое разви-
тие производств и зависимость функционирования организации во многом 
определяют эти изменения.  

Организация должна быть готова к скачкам своего экономического 
развития и адаптироваться к изменению условий и этапа цикла внешней 
среды. Когда хозяйственная система сталкивается с большим торможением 
в своем развитие – это свидетельствует о кризисе организации. Небольшие 
изменения в сложившейся системе управления хозяйственным субъектом 
не будут давать результатов. Кризис будет подталкивать организацию к 
поиску новых путей развития [10]. В момент спада организация должна 
быть готова внедрить инновации, способствующие обеспечить более вы-
сокую эффективность капитала. 

Этапы развития предприятия: 
- первый этап – регистрация нового продукта, новых технологий, 

персонала, системы управления. Формируется рынок. Данный этап харак-
теризуется отрицательной рентабельностью. Этап должен научиться вы-
живать в условиях конкурентной борьбы; 

- второй этап – увеличение объемов производства, чистой прибыли, 
увеличение численности персонала, расширение функций управленческого 
персонала. Этап должен увеличить прибыль, обеспечить выплату дивиден-
дов; 

- третьи этап – поддержание процессов управления, производствен-
ных процессов. Характеризуется большими объемами поступающих 
средств, положительным денежным потоком, что позволяет увеличить вы-
плату дивидендов. Цель этапа – поддержание объемов продаж; 

- четвертый этап – организационный кризис, характеризуется паде-
нием объемов производства, уменьшается прибыль, вырастают издержки. 
Этап должен избежать банкротства и финансового краха. 

На каждом этапе жизненного цикла предприятия задействованы все 
инструменты и средства финансового менеджмента [3]. Но на каждой фазе 
выделяются наиболее важные, опираясь на цели фазы.  

В зависимости от этапа становления предприятия меняется распре-
деление функций и ответственности в системе менеджмента и его подсис-
теме. 

В заключении нужно отметить, финансовый менеджмент является 
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наукой, т.к. принятие того или иного решения требует знаний концепту-
альных основ финансового менеджмента предприятия и общих знаний 
развития рыночной экономики. 
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В статье рассматривается жизнь и деятельность Николая Павловича 
Брюханова, обычного русского человека, волею судьбы оказавшегося на 
гребне государственной власти и занимавшего пост министра финансов 
СССР, а позже этой же властью сметенного и уничтоженного. 

Николай Павлович родился в городе Ульяновске в прошлом Сим-
бирске 16 декабря 1878 года. Он ничем не отличался от других своих свер-
стников, простых мальчишек, его отец был землемером и по совместитель-
ству садоводом-любителем. Денег у семьи, чтобы полностью оплатить об-
разование детям не было, и отец Николая Павловича сам учил их грамоте и 
сам же готовил их к вступительным экзаменам в гимназию, чтобы те все-
таки получили достойное по тем временам образование [3]. 

Николай Павлович был самым младшим в семье, и отец очень тре-
петно относился именно к нему. Он сам выбирал с кем ему общаться, что 
читать и чем заниматься. Так что свободы в действии у Николая Павлови-
ча не было [4]. 

Брюханов из своих соображений не верил в бога, несмотря на то, что 
вся его семья была православной. После того, когда его отчислили из гим-
назии и не дали аттестат зрелости, он объявил себя атеистом и придержи-
вался этого мнения всю жизнь [4]. 

Несмотря на то, что он не закончил гимназию, это не помешало ему 
поступить в Московский университет, но из-за беспорядков он и там был 
отчислен. После этого Брюханов решает уехать в Казань, там же он всту-
пает в Казанскую ячейку РСДРП [3]. 

С 1906 года он снова в Симбирске, где стал ответственным пропа-
гандистом, сотрудничал в газете «Симбирские вести». В марте-апреле 1907 
года фактически являлся редактором первой легальной большевистской 
газеты Симбирска «Наши дни». Был делегатом V съезда РСДРП от Сим-
бирской организации под псевдонимом «Андрей Симбирский», по всем 
вопросам голосовал за большевистские резолюции. С конца 1907 года по 
1917 год вел партийную работу в Уфе, был редактором газеты «Уфимский 
рабочий». В 1912 году был выставлен кандидатом в депутаты 4-ой Госду-
мы от большевиков. В 1917 году председатель уфимского комитета 
РСДРП, член губернского ревкома, губернский комиссар продовольствия. 

В том же году был делегатом на апрельской большевистской конфе-
ренции и участвовал в сентябрьском Демократическом совещании. В фев-
рале 1918 года Брюханов приезжает в Петроград на первое продовольст-
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венное совещание, где назначается членом коллегии Наркомата продо-
вольствия РСФСР, с июня – заместитель наркома.  

С августа 1919 года председатель Особой продовольственной комис-
сии Восточного фронта. В январе 1920 года – сентябре 1922 года началь-
ник Главного управления по снабжению Красной армии и флота продо-
вольствием. Один из организаторов массовых реквизиций хлеба у кресть-
ян, руководил действиями продотрядов, карательными экспедициями, по-
давлением выступлений крестьян против продразверстки [2]. 

С декабря 1921 года нарком продовольствия РСФСР. С 6 июля 1923 
года нарком продовольствия СССР. 14 мая 1924 года Наркомат ликвиди-
рован, а Брюханов переведен в Наркомат финансов СССР заместителем 
наркома. 16 января 1926 года назначен исполняющим обязанности наркома 
финансов СССР. 

На сайте Министерства финансов РФ содержится следующая ин-
формация. «Много сделано для развития советских финансов Н.П. Брюха-
новым. Он претворил в жизнь второй этап денежной реформы 1924 г., 
обеспечил выпуск нужного количества государственных казначейских би-
летов и разменной монеты. По его инициативе проводился опыт безналич-
ных расчетов и началась подготовка к налоговой реформе, введению нало-
га с оборота и отчислений  от прибыли» [1]. 

В 1927–1934 годах кандидат в члены ЦК ВКП. В Постановлении ЦИК 
СССР от 21 января 1927 года указывалось, что чрезмерное развитие бир-
жевой сети в стране делает контроль за ее деятельностью со стороны госу-
дарственных органов затруднительным. Вывод следовал сам собой – бир-
жи должны быть уничтожены. Уже к марту 1927 года в стране работало 
лишь 14 бирж в Москве, Петрограде, Харькове, Ростове-на-Дону, Киеве, 
Баку, Екатеринбурге, Нижнем Новгороде, Новосибирске, Одессе, Сарато-
ве, Тифлисе, Ташкенте и Владивостоке. Это были крупнейшие биржи, на 
долю которых приходилось 74% общего объема торговли. К сентябрю 
1929 года были закрыты все фондовые отделы за исключением Москвы и 
Владивостока. Февраль 1930 года стал этапным для советских бирж – их 
ликвидация завершилась. Колесо социалистической экономики закрути-
лось по плану. Биржевой институт отпал за ненадобностью [5]. 

18 октября 1930 года Брюханов как участник оппозиции был снят с 
поста наркома финансов и получил второстепенный пост заместителя 
председателя Мособлисполкома. С апреля 1931 года заместитель наркома 
снабжения СССР, в 1933–1937 годах заместитель председателя Централь-
ной комиссии по определению урожайности и размеров валового сбора 
зерновых культур при СНК СССР. Одновременно работал над книгами по 
продовольственному вопросу, по истории Продармии, о финансовой поли-
тике Советского государства.  

3 февраля 1938 года на пике репрессий 59-летний Брюханов был 
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арестован. Приговорен к смертной казни, 1 сентября 1938 года расстрелян. 
Спустя 18 лет, в 1956 году реабилитирован посмертно. 
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Возрастающая значимость использования математического аппарата 
для выявления глубоких экономических закономерностей и получения 
объективной картины сложных многомерных процессов с целью более 
эффективного управления развитием социально-экономических и произ-
водственных процессов признана специалистами всех отраслей знаний. С 
уверенностью можно утверждать, что управление сложными объектами в 
условиях проникновения информационной технологии во все сферы чело-
веческой деятельности, зависимость развития экономики от многочислен-
ных факторов как внутренних, так и внешних, всевозрастающее воздейст-
вие неопределенности в системе функционирования экономики в целом 
вряд ли возможно без использования математического аппарата. Поэтому 
экономико-математические модели играют большую роль. 

Рассмотрим модель равновесия в рыночной экономике. Равновесие 
на микроуровне определяются по формуле: 

              (t) = p(0) exp (дхс/дp × 1/Eс  - дхп/дp × 1/En)t,                 (1) 
где p(t) – равновесная цена как функция по времени t;  
      хс – величина спроса на товар; хп – величина предложения на товар; 
     Еc – эластичность спроса, Еc = дхс/дp ×  p/хс; 
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     Еn  – эластичность предложения, Еn =  дхп/дp × p/хп;  
     p(0) – рыночная цена товара в начальный момент. 

Как видим из формулы (1), равновесие осуществляется между тремя 
параметрами рынка: спросом, предложением и ценой, причем в данном 
случае цена выступает управляющим параметром. 

Вопрос достижения состояния равновесия на макроуровне намного 
сложнее. Здесь нужно добиваться равновесной цены на все виды товаров, 
равновесие между спросом и предложением, сбережениями и инвести-
циями, балансами рабочей силы и трудоспособным населением, продук-
тами и денежными средствами. Как достичь равновесия на макроуровне? 
Равновесная рыночная цена здесь - главный инструмент управления рав-
новесным развитием экономики, в том числе равновесных рыночных цен. 
Сначала мы рассмотрим простейшие модели экономического равновесия, 
синтезирующие основные параметры экономического развития. 

Простые модели строятся на следующих предположениях: 
1)  совершенная рыночная конкуренция, означающая отсутствие как 

крупных производственных корпораций (и тем более, монополии), так и 
объединения работников, могущих диктовать свои условия для всей сис-
темы; 

2) неизменность производственных возможностей системы: обору-
дование,производственные помещения, технологии не изменяются со 
временем; 

3) неизменные во времени экономические интересы партнеров: 
предприниматели не пытаются увеличить свою прибыль, рабочие - зарпла-
ту, инвесторов устраивают проценты, получаемые по ценным бумагам, и 
т.д. При этих предположениях может функционировать экономика только 
в течение короткого отрезка времени. Однако анализ такой модели по-
зволяет сформулировать основные связывающие условия достижения 
равновесия. 

В соответствии с перечисленными условиями функционирования 
такой«застывшей» экономики главный макропоказатель Y - национальный 
доход определяется числом занятых работников - R, то есть в состоянии 
равновесия имеет место следующая производственная функция (основа 
модели Кейнса): 

                                          Y = F(R).                                                 (2) 
Производственная функция F(R) обладает традиционными свойства-

ми: F(0)=O; F'(R)>O И F''(R)<0 при R>0. Функция F(R) обладает еще свой-
ством насыщения: с ростом R выпуск национального дохода Y растет мед-
леннее, то есть избыток работников при перечисленных условиях (1)–(3) 
снижает производительность труда. 

Далее, для дальнейшего описания модели введем основополагающее 
условие политэкономии: 
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4) заработная плата S равна стоимости продукта, которая была бы 
потеряна при уменьшении занятости на одну единицу, то есть заработная 
плата равна предельному продукту труда. Пусть ΔR - изменение занятости 
(уменьшение или увеличение), тогда ΔYр = S, где р - цена продукта, и при 
этом с учетом приращения занятости на  ΔR имеем: 

                                                  ΔYр = SΔR.                                             (3) 
Перепишем равенство (3) в дифференциальной форме: 
                                     dY/dR=S/p или F'(R)=s/p.                                   (4) 
Для дальнейшего анализа «застывшей» экономики введем еще три 

условия, при которых обеспечивается равновесное функционирование 
экономики. 

5) предложение труда не сдерживает производство, число занятых 
определяется спросом на труд со стороны предпринимателей; 

6) заработная плата S в модели считается заданной, которая устанав-
ливается в результате компромисса между работодателями и нанимаемы-
ми. 

Для построения замкнутой модели необходимо присоединить к 
описанным уравнениям (2)-(3) балансовые соотношения распределения 
национального дохода Y = v + w, где w - потребляемая часть национального 
дохода, v - сберегаемая его часть (фондообразующая). При этом потреб-
ляющая часть национального дохода зависит от Y, то есть от национально-
го дохода, w=w(Y). При этом функция w(Y) обладает свойством «насыще-
ния» так же, как и функция F(R): чем больше выпуск, тем меньшая доля 
дополнительного выпуска тратится на потребление. 

Величина dw/dY=cY, 0<c<1 называется склонностью к потреблению, 
v= 1– с – склонность к накоплению. 

Фондообразующий продукт v = Y - w(Y) вкладывается инвесторами в 
экономику с целью получить в будущем доход в соответствии с нормой 
банковского процента r. Спрос на инвестиции задается функцией A(r), так 
что А'(r)=0 при 0rr1 и A(r)=0 при r ≥ r1: при большой норме процента 
инвестиции отсутствуют. Таким образом, мы имеем балансовое уравнение 
Y-w(Y) = A(r) в условиях равновесия. 

Далее остается составить уравнение с денежным обращением. Если 
цена продукта равна р, а время обращения - τ, то общий объем денег, оче-
видно, равен τpY. Однако владельцы денег предпочитают хранить их в 
банке, рассчитывая на хороший доход (чем больше норма процента, тем 
большую часть денег хранят в банке) Это так называемый спекулятив-
ный спрос, зависящий как функция от нормы процента и обладающий 
следующими свойствами: J'(r)<0 при r  r2 и lim J(r)= ∞, что означает рез-
кий рост спекулятивного спроса, а владельцы денег не приобретают обяза-
тельств банка. 

Так как мы описываем условия равновесия финансового рынка, то 
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баланс денег в экономике дается уравнением: 
                                              Z =τpY + J(r).                                          (5) 

Таким образом, математическая модель равновесия (модель Кейнса), 
полученная в предположениях (1)–(4), описывается следующей системой 
уравнений: 

Y = F(R), 
                                           F(R) = s/p.                                           (6) 

Y-w(Y) = A(r). 
Z = τpY + J(r). 

В модели (6) параметры s (ставка заработной платы), Z (предложение 
денег) и технический параметр τ (время обращения денег) задаются экзо-
генно. Требуется определить четыре неизвестных: Y (выпуск продукта), R 
(занятость), p (цена продукта) и r (норма прибыли). Остальные зависимо-
сти (функции F,F',w,A,J) считаются неизвестными, в том числе спекуля-
тивный спрос на деньги задается функцией J(r). 

В модели (6) главное найти Ro – равновесную занятость, знание ко-
торой позволит находить без труда равновесный выпуск Yо (по первому 
уравнению Y0 = F(R0) И F'(RO)), равновесная цена р0 = s0 /F'(R0), где s0 –
заданная заработная плата (это по второму уравнению), A(r0 )=YO -w(Y0) – 
значение равновесной инвестиции, r0 = A, где А-1 – обратная функция к 
функции А(r) (ЭТО ПО третьему уравнению), и наконец, по четвертому 
уравнению проверяется баланс денежного обращения: Zo = τо p0 Y0 +J(r0). 

Сказанное наводит на метод решения системы уравнений (6): а 
именно исключить из системы уравнений (6) величины p,r,Y и легко полу-
чить одно уравнение относительно переменной R (занятости):  

                -τ0s0F(R)/F'(R)   +  Z0 = J{A-1[F(R)-w(F(R))]}                         (7) 
Решение дифференциального уравнения (6) имеет сложную структу-

ру и подвластно только профессиональным математикам. Однако, матема-
тики предлагают достаточно простой метод решения, используя свойства 
функций, входящих в структуру уравнения (7), а именно монотонность как 
левой, так и правой части рассматриваемого уравнения.  

График функции левой части – 0s0F(R)/F(R)  + Zo представляет мо-
нотонно убывающую линейную функцию. 

Таким образом, точка равновесия в модели Кейнса в четырехмерном 
пространстве определяется координатами (Rо,Y0,р0,r0) и экзогенными пара-
метрами:  so,Zo,τ0. (задаваемые извне). 

Представляет интерес анализ изменения эндогенных параметров, 
определяемых по описанной схеме расчетов, в зависимости от прираще-
ния экзогенных параметров, то есть so,Zo,τ0. Здесь so,Zo можно считать 
управляемыми параметрами. Возникает вопрос: как изменятся эндоген-
ные параметры модели? Ответ нужно искать в ее окрестности, используя 
при этом приращения функций в окрестности точки равновесия. Очевид-
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но, для определения полного приращения, например цены продукта, в за-
висимости от остальных параметров модели, нужно использовать более 
тонкий сложный математический аппарат. 

В заключение отметим, что для использования описанного систем-
ного анализа необходимо построить производственные функции: 
F(R),w(Y),A(r)J(r) на основе достоверной статистической информации. А 
это достаточно трудоемкая работа квалифицированных экономистов. 

 
УПРАВЛЕНИЕ ФИНАНСОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ 

 
В.С. Щукин 

Науч. рук. – к.э.н., доцент Н.В. Ширяева 
Ульяновский государственный технический университет, г. Ульяновск 

 
Как грамотно управлять финансами страны? Этот вопрос волнует 

уже очень много лет, но никогда и никто на это не мог дать один полный и 
достойный ответ. Только из поколения в поколения менялись министры 
финансов, один сменял другого, но у каждого была своя политика и каж-
дый считал, что он делает правильно и будет намного лучше людям и 
стране. Но как гласит проведенный анализ только единицы думали и хоте-
ли поднять страну с колен, сделать ее во главе всей финансовой структуры 
и в том числе не забыть при этом и простой народ, который тоже всегда 
ждет. Что вот-вот и все будет стабильно и лучше.  Так несомненно эта тема 
актуальна, так как от грамотного управления финансами страны зависит и 
благосостояние ее граждан [2]. 

Управление финансами –это процесс целенаправленного воздействия 
с помощью специальных приемов и методов на финансовые отношения и 
соответствующие им виды финансовых ресурсов для реализации функций 
субъектов власти [2]. 

В качестве объекта управления выступают все виды финансовых от-
ношений, возникающих на государственном, муниципальном уровнях, а 
также в сфере финансов хозяйствующих субъектов и домашних хозяйств. 

В настоящее время к органам управления финансами в РФ относятся: 
1)  Государственная Дума и Совет Федерации; 
2)  Счетная палата РФ; 
3)  Министерство финансов РФ и его органы на местах; 
4)  Центральный банк РФ; 
5)  Федеральная налоговая служба; 
6)  Федеральная таможенная служба; 
7)  Федеральная комиссия по рынку ценных бумаг; 
8)  Министерство государственного имущества; 
9)  исполнительные дирекции внебюджетных фондов социального 
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назначения [3]. 
В числе основных проблем современного этапа экономического рос-

та в РФ выделяют низкую эффективность государственного управления, 
что предполагает реализацию ряда актуальных задач, в том числе: 

- повышение эффективности взаимодействия органов исполнитель-
ной власти и региональных сообществ, а также повышения прозрачности 
деятельности региональных органов управления; 

- разработку и внедрение стандартов государственных услуг, предос-
тавляемых органами исполнительной власти, а также административных 
регламентов этих органов управления; 

- внедрение эффективных способов противодействия коррупций в 
сферах деятельности органов исполнительной власти; 

- модернизация системы информационного обеспечения органов ис-
полнительной власти; 

- формирование необходимого организационного, информационного, 
ресурсного и кадрового обеспечения административной реформы в рамках 
совершенствования системы государственной службы в целом [5]. 

Особо стоит подчеркнуть тот факт, что увеличивать финансовые ре-
сурсы государства необходимо без усиления и без того высокого налогово-
го бремени на население: качественное управление государственной и му-
ниципальной собственностью может стать хорошей финансовой базой для 
осуществления функций государства [1]. 

Главная цель развития финансовой системы России на ближайшую 
перспективу - это рост массового финансирования. В настоящее время 
российский финансовый сектор в основном удовлетворяет лишь финансо-
вые потребности крупнейших предприятий. Без надлежащего финансиро-
вания малого и среднего бизнеса экономический рост, конечно, возможен, 
однако сделать его устойчивым нельзя [1]. 

Важное значение в макроэкономических финансовых отношениях 
имеет финансовый рынок: денежный и рынок капиталов. Здесь, так же, как 
и на товарном рынке, следует говорить о спросе и предложении денег и их 
представителей. Денежный рынок влияет на товарное обращение, рынок 
капиталов, на уровень инвестиционной деятельности, т. е. не на текущее, а 
на будущее развитие экономики. 

Анализируя основную часть финансовой системы государственный 
бюджет можно отметить, что в последние три года в нашей стране благо-
даря активизации хозяйственной деятельности и росту производства воз-
росли доходы государственного бюджета, причем не только в текущих це-
нах, но и в реальном выражении [3]. 

Для преодоления проблем необходимо: развитие и совершенствова-
ние правовой базы, а также выработка предложений по принятию тех за-
конодательных норм, которые бы способствовали более эффективному и 
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стабильному функционированию финансового рынка, и, в частности, рын-
ка госдолга. Развитие инфраструктуры фондового рынка, с появлением но-
вых, более разнообразных и инвестиционно привлекательных инструмен-
тов, а также созданием системы хеджирования рисков. Повышение степе-
ни надежности государственных долговых обязательств, гарантий свое-
временных выплат и приемлемого уровня доходности [4]. 

Выстраивание такой долговой политики, которая бы отражала не 
только текущее состояние в экономике, но и соответствовала долгосроч-
ным задачам социально-экономического развития, отвечала интересам 
граждан и предприятий нашей страны [3]. 
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При переходе к рыночной системе, российская экономика пережила 

невиданную по своим масштабам депрессию. Экономическая инфраструк-
тура, унаследованная Россией от советского времени, была в первую оче-
редь проекцией внеэкономических вызовов глобального «противостояния 
систем». В результате рыночных реформ отрасли производства, ориенти-
рованные на это противостояние, оказались в новых условиях абсолютно 
неконкурентоспособными. А высвободившийся таким образом капитал 
стал активно вывозиться из страны не только в целях выгодного вложения 
и получения наибольшей прибыли, но и в поисках возможности сохра-
ниться. В условиях открытости и экспорт ориентированности экономики 
РФ является актуальной проблемой бегства капитала, масштабы которого, 
по данным Центрального Банка за I квартал 2014 года, составили 50,6 млрд 
долларов США, что в 1,8 раза больше, чем в первом квартале 2013 г. 
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($27,5 млрд). Таким образом, появляется задача определить, каков объем 
капитала, вывоз которого из России можно остановить без ущерба для ее 
интеграции в глобальную финансовую систему и обеспечения ее открыто-
сти и конкурентоспособности. Бегство капитала - стихийный, не регули-
руемый государством вывоз капитала юридическими и физическими ли-
цами за рубеж, в целях более надежного и выгодного их вложения. Оно 
может осуществляться следующими основными способами:  

- банковскому способу;  
- способу вывоза наличной и иной валюты и валютных ценностей, 

ценных бумаг;  
- невозвращению полученной от экономической деятельности, осу-

ществляющейся за пределами России, валюты на территорию Российской 
Федерации; 

- ведению заведомо невыгодной для российского партнера офици-
альной экономической деятельности, с одновременным получением ва-
лютной неофициальной выгоды за пределами России и ее размещением 
там;  

- способу использования небанковских переводов денежных средств 
за рубеж. 

Выше представленный график, который показывает, что до 2007 г. 
прирост доли капитала в ВВП составляла 6,76%. Но в 2008 г. из-за кризиса 
начался отток капитала и его доля составляла 8,04 % в ВВП. Однако уже в 
2009 году эта доля составляла 4,7 %, а в 2010 году 2,02 %.  

Сокращается предложение валюты и уменьшается в целом денежная 
масса. Рубли поступают на валютный рынок, конвертируются и вывозятся, 
или вообще не поступают в страну, если в результате ценовых манипуля-
ций скрывается валютная выручка или совершается нелегальный вывоз 
экономических активов;  

- сокращается объем предложения валюты, продаваемой на Москов-
ской межбанковской валютной бирже, валютное поле резко сужается и 
курс рубля становится неустойчивым. Сокращаются инвестиционные ре-
сурсы и создается искусственный спрос на зарубежные кредиты; 

- уменьшается налогооблагаемая база.  
При государственном регулировании вывоза капитала сделки реги-

стрируются, а потому уплачиваются налоги. В страну не инвестируется 
прибыль, полученная от «сбежавшего» за границу капитала. По мнению 
Владимира Колычева, главного экономиста ВТБ Капитал, в 2014 году Рос-
сию ожидает дно очередного бизнес-цикла. Согласно прогнозам, рост ВВП 
едва преодолеет 1%, рубль упадет до 35 руб./долл., дефицит бюджета со-
ставит полпроцента, а отток капитала достигнет 50 млрд долл. «Экономи-
ческий рост продолжает замедляться; при этом инфляция по-прежнему 
превышает целевой уровень и сохраняются факторы уязвимости. По про-
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гнозам, в 2013 году рост ВВП составит 1,5%, а в 2014 году будет немного 
выше –до 2 %, при условии восстановления инвестиций и благоприятной 
внешней конъюнктуры», - сообщили в Международном валютном фонде 
10 декабря 2013 г.  

К основным причинам «бегства капитала» из России можно отнести: 
неблагоприятный инвестиционный климат России, как для иностранных, 
так и для российских предпринимателей; отсутствие, а чаще всего просто 
невозможность, надлежащего контроля со стороны государства за финан-
совыми операциями на мировом финансовом рынке; значительный рост 
объемов деятельности ТНК и МНК, в результате чего не только сложился 
и вырос вненациональный рынок капиталов, но и получили широкое раз-
витие механизмы сокрытия информации о правах собственности на акти-
вы, операции по перемещению капиталов не только внутри ТНК, но 
и между странами; широкое использование оффшорных зон и других 
юрисдикций с жесткой защитой банковской тайны, минимальным уровнем 
регулирования финансовых сделок и банковских операций. 

Внешний долг частного и государственного сектора в РФ На графи-
ках отчетливо видна связь между внешним долгом частного сектора и го-
сударственного. Параллельно увеличению внешнего долга частного секто-
ра идет уменьшение внешнего долга государственного сектора. В период с 
2008 по 2011 гг. крупные российские компании и банки начали увеличи-
вать свои зарубежные вложения, но также увеличился вывоз капитала для 
погашения внешнего долга РФ. Это обострило ситуацию и усугубило про-
блему рефинансирования долгов РФ. Для ограничения «бегства капитала» 
необходимо, в первую очередь, совершенствовать валютное и финансовое 
законодательство. С этой целью необходимо ввести жесткий финансовый 
контроль над валютными операциями, более строго контролировать требо-
вание об обязательном резервировании средств, особенно если речь идет о 
средствах, которые используются нерезидентами на организованном рынке 
ценных бумаг, ужесточить порядок корреспондентских отношений рос-
сийских банков с банками-нерезидентами, зарегистрированными 
в оффшорах.  

Кроме того, необходимо пересмотреть общую экономическую стра-
тегию таким образом, чтобы она в полной мере обеспечивала создание 
привлекательного инвестиционного климата не только для иностранных, 
но и для российских компаний. Решению этой задачи могли бы способст-
вовать следующие меры: ограничения на некоторые формы вывоза капита-
ла; более точный учет объема российского капитала в других странах; 
стимулирование российских прямых инвестиций за рубежом, направлен-
ных на улучшение платежного баланса страны (упрощенная форма выдачи 
лицензий, налоговые льготы, страхование российских прямых инвестиций 
за границей и др.); усиление прозрачности российских предприятий для 
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инвесторов на условиях международных стандартов бухгалтерского учета 
и отчетности; совершенствование налоговой системы РФ с целью введения 
налоговых льгот для международных компаний, инвестирующих в Рос-
сию; смещение акцентов на качество привлекаемых в Россию инвестиций; 
создание специализированных государственных агентств, ответственных 
за взаимодействие с иностранными инвесторами. 

Еврозона переживает рекордный отток капитала с момента введения 
в обращение единой европейской валюты. Об этом сообщает Bloomberg. 
Инвесторы уходят из региона на фоне ослабления евро. По данным агент-
ства, в 2014 году он подешевел на 2,6 процента по отношению к девяти ва-
лютам развитых стран, что стало самым быстрым снижением курса со 
времен долгового кризиса в Европе в 2010 году. 

C марта по август 2014 года внутренние и иностранные инвесторы 
вывели из финансовых активов региона 187,7 миллиарда евро. Это самый 
большой показатель за все время сбора данных Европейским центральным 
банком (ЕЦБ) c 1999 года. «Как внутренние, так и иностранные инвесторы 
настроены негативно. Этот фактор станет одним из значимых в дальней-
шем ослаблении евро», – приводит агентство слова аналитика банка BNP 
Paribas SA Филлиса Пападавида. 

Председатель ЕЦБ Марио Драги ранее заявлял о необходимости 
дальнейшего ослабления евро для предотвращения дефляции и усиления 
позиций европейского экспорта. По словам представителя банка Mizuho 
Нила Джонса, сейчас в ослаблении евро есть некоторые положительные 
моменты, но если инвесторы продолжат забирать деньги, могут возник-
нуть экономические трудности. 

Замедление экономики сейчас отмечается по всей Европе. На грани 
рецессии находятся, в частности, Франция и Италия. 23 июня стало из-
вестно, что почти трети банков в еврозоне потребуется дополнительный 
капитал, чтобы успешно пройти стресс-тесты ЕЦБ. 26 октября европей-
ский регулятор сообщил, что 25 кредитных организация из 130 крупней-
ших не имеют достаточных резервов на случай кризисной ситуации. Со-
гласно прогнозу Минэкономразвития, отток капитала из России по итогам 
2014 года будет на уровне 100 миллиардов долларов. В 2013 году из РФ 
ушли 62,7 миллиарда. 

Согласно данным Bloomberg Bond Trader, в Нью-Йорке доходность 
30-летних облигаций США упала на 7 базисных пунктов, или на 0,07 про-
центного пункта, до 3,12%. 

Инвесторы казначейских облигаций потеряли 0,1% в июне согласно 
Bloomberg World Bond Indexes. Bloomberg U.S. Dollar Index, демонстри-
рующий отношение курса доллара к курсам 10 основных валют по пара-
метрам ликвидности и товаропотока, показал падение на 0,7% в июне. 

В основе проблемы лежит отток капитала в страны Африки, именно 
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инвестируя средства в сельское хозяйство стран третьего мира Америка 
промышляет теневыми операциями на валютном рынке. 

Министерство финансов США сообщает о массовом оттоке ино-
странных капиталов из страны. В документе, который называется «Отчет о 
держателях американских активов», указывается, что только в июне 2014 
года частные инвесторы вывели из экономики США 156,9 млрд долларов. 
При этом правительства иностранных государств - наоборот, увеличили 
свои активы на 3,4 млрд долларов. 

Согласно статистике, которую приводит ИТАР-ТАСС, наиболее 
крупные держатели американских долгов – Китай и Япония – также пред-
почитают сокращать свои вложения: Китай уменьшил сумму своих акти-
вов в американской экономике на 2,5 млрд долларов, а Япония – на 600 
млн долларов. При этом находящаяся на условном третьем месте Бельгия - 
напротив, усилила свои позиции, вложив дополнительно 1,7 млрд 
долларов. 
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Образование отходов – это неустранимый процесс, который неиз-
бежно сопутствует человеческой жизнедеятельности. Так, для того чтобы 
добыть из недр природное сырье, необходимо извлечь большое количество 
вскрышных и вмещающих пород, которые принято называть отходами до-
бычи полезных ископаемых. Кроме того, из-за ограниченного содержания 
полезного компонента в извлекаемом из недр сырье (в ряде случаев со-
ставляющего всего несколько процентов или даже долей процента) в про-
цессе обогащения и химической переработки добытого сырья образуется 
значительное количество отходов обогащения, шлаков и других многотон-
нажных видов отходов.  

Технологические процессы переработки полученных из природного 
сырья материалов в промышленную продукцию также не являются безот-
ходными и сопровождаются образованием значительного количества от-
ходов металлов и сплавов, пластмасс, углеводородов, химических, древес-
ных и других материалов. 

Наконец, вся произведенная продукция практически полностью пе-
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реходит в категорию отходов после ее использования потребителями как в 
сфере производства и услуг, так и в процессе конечного потребления. 
Это отходы производственного и бытового потребления. К их числу отно-
сятся ТБО, отходы упаковки, изношенная одежда и обувь, отработанные 
аккумуляторы, гальванические элементы и люминесцентные лампы, а так-
же потерявшие потребительские свойства мебель, бытовые приборы и бы-
товая техника, выводимые из эксплуатации жилые дома и производствен-
ные сооружения, производственное оборудование, автотранспортные сред-
ства, электро – и радиотехника, отработанные масла и технологические 
жидкости и т.д. Значительное количество отходов образуется в очистных 
сооружениях – как в производственном, так и в коммунальном секторе 
экономики. Ежегодно в стране образуется: отходов промышленного про-
изводства – более 3 млрд тонн; ТБО – более 40 млн тонн; осадков сточных 
вод промышленных предприятий и коммунального сектора (влажностью 
95–96%) – 80–100 млн тонн; свиного навоза и птичьего помета (влажно-
стью 95–97%) – сотни млн тонн; строительных отходов, включая отходы 
от сноса зданий и замусоренный грунт, – десятки млн тонн.  

В России наблюдается устойчивый количественный рост отходов, и 
никаких принципиальных изменений этой тенденции в обозримом буду-
щем не предвидится. Это связано с ростом объема промышленного произ-
водства и уровня конечного потребления. При этом отходы потребления 
будут расти быстрее, чем отходы производства, из-за опережающего роста 
продукции конечного потребления – в первую очередь бытовой, компью-
терной и радиоэлектронной техники, предметов домашнего обихода, оде-
жды, автомобилей и т.д. 

Любые отходы можно рассматривать в качестве вторичных матери-
альных ресурсов (ВМР), поскольку они могут быть использованы в хозяй-
ственных целях, либо частично (то есть в качестве добавки), либо полно-
стью замещая традиционные виды материально-сырьевых и топливно-
энергетических ресурсов. Причем главной особенностью таких ресурсов 
является их постоянная воспроизводимость в процессе материального 
производства, оказания услуг и конечного потребления. В России ВМР ис-
пользуются практически во всех отраслях промышленности. 

При этом масштабы и степень переработки различных видов ВМР 
значительно варьируются в зависимости от ресурсной ценности отходов, 
экологической ситуации, обусловленной их свойствами как загрязнителей 
среды, и, самое главное – от конкретных экономических условий, опреде-
ляющих рентабельность использования отходов в том или ином виде про-
изводства. 

Отходы промышленного производства относятся к вторичным мате-
риальным ресурсам и являются возобновленными материально-сырьевыми 
и топливно-энергетическими ресурсами. Использование вторичных мате-
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риальных ресурсов осуществляется во многих отраслях промышленности 
Российской Федерации. Однако объемы и уровень их использования в зна-
чительной мере зависят от рентабельности использующего отходы 
производства. 

Переработка таких вторичных материалов как лом черных и цветных 
металлов, минеральное масло, отходы текстиля, полимеров и макулатуры 
осуществляется на высоком уровне, в отличие от загрязненных отходов, 
которые почти не перерабатываются. 

Некоторые сорта бумаг и картона, изделия ширпотреба из полиэти-
лена, такие как пленка, ведра, ящики и многое другое, практически полно-
стью изготовляются из вторичных материалов. Так, доля макулатуры в 
производстве картона и отдельных видов бумаг составляет около 18%, до-
ля металлолома в производстве стали доходит до 27%. 

В Российской Федерации объемы использования вторичных матери-
альных ресурсов в 2–2,5 раза ниже, чем в европейских странах, и состав-
ляют около 30% от общего количества отходов, полученных в результате 
производственной деятельности. Материально-сырьевые и топливно-
энергетические ресурсы накапливаются в неиспользуемых отходах, за-
грязняют окружающую среду. Несмотря на меры, предпринимаемые пра-
вительством Российской Федерации по сохранению экологии, экологиче-
ская обстановка в российских регионах остается напряженной. Сложность 
проблемы состоит еще и в том, что в ближайшие годы не предвидится 
сокращения образования отходов. 

Отсутствие экономических стимулов для сбора, хранения и перера-
ботки вторичных ресурсов, низкая конкурентоспособность произведенной 
из вторичных ресурсов продукции, отсутствие законов и нормативных ак-
тов, несовершенство мер по государственному регулированию предпри-
нимательской деятельности в данной сфере являются сдерживающими 
факторами использования отходов в промышленности. 

Большие затраты на сбор, хранение и подготовку отходов к исполь-
зованию в производстве готовой продукции снижают рентабельность их 
переработки. Не привлекают предпринимателей заниматься данным видом 
деятельности. Сдерживает использование вторичных ресурсов также обес-
печенность сырьем российских предприятий, доступная цена на основные 
его виды по сравнению с высокими мировыми ценами. В России 

За последнее десятилетие роль государства в организации сбора, 
хранения и переработки отходов значительно снизилась. Ликвидирована в 
1991 году государственная система вторичных ресурсов, действовавшая 
при Госснабе СССР. В этой системе действовало более 6000 пунктов сбо-
ра, хранения и переработки вторсырья от населения, работало около 500 
перерабатывающих предприятий. С 1996 года была отменена статотчет-
ность по вторичным ресурсам. 
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В то же время в западных странах роль государства в данной области 
усиливалась: для привлечения частных инвестиций выдаются льготные 
кредиты, ограничивается потребление продукции, изготовленной без ис-
пользования вторичных материалов, увеличивается объем заказов город-
ских и муниципальных органов на продукцию, произведенную из отходов. 

Одной из мер по решению проблемы сбора, хранения и переработки 
вторичных ресурсов является создание в России системы, способной рабо-
тать в условиях рынка, без финансирования из федерального бюджета. 
Это даст возможность создания новых рабочих мест, улучшит экономиче-
ские показатели многих российских регионов. 

Решить проблему сбора, хранения и переработки вторичных ресур-
сов поможет создание в Российской Федерации системы, которая была бы 
способна работать в условиях рынка, без финансирования из федерального 
бюджета. Это даст возможность увеличить количество новых рабочих 
мест, улучшит экономические показатели многих российских регионов. 
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